	Совершенная и несовершенная конкуренция.

Для совершенной конкуренции характерна свобода от какой бы то ни было регламентации: своб. доступ к факторам произ-а, своб. ценооб-е и др. При этой конкуренции никто из участников рынка не может оказать решающего влияния на усл. реализации товаров. На рынке сов. конк. расщепление экон. власти максимально и механизмы конк-и работают в полную силу. Здесь действует множество произв-й, лишенных каких-либо рычагов навязывания своей воли потребителям. При несовершенной конкуренции расщепление экон-й власти ослаблено или вовсе отсутствует. Поэтому произ-ь приобретает известную степень влияния на рынок. Степень несов-а рынка зависит от разновидности нес-й конк-и. Следует иметь в виду, что упомянутые выше черты сов-й кон-и не присущи ни одной из отраслей в полной мере. В чистом виде условия сове-й кон-и не встречаются в реальной действительности, т. е. сов-я кон-я — не что иное, как модель ид-й рыночной экономики. Подобные модели, отр-е явления в «стерильно чистом» виде, служат важным инст-м экон-о анализа. Для того чтобы конкуренция была сов-й, предлагаемые фирмами товары должны отвечать условию однородности продукции. Это значит, что продукция фирм в предс-ии покупателей гомогенна и неразличима, т.е. продукты разных предприятий сов-о взаимозаменяемы. В этих условиях ни один покупатель не пожелает платить гипот-ой фирме цену большую, чем он заплатит ее конк-м. Следующим условием сов-й к-и является отсутствие барьеров при входе на рынок и выходе с него. Другими словами, отсутствие барьеров означает абс-ю гибкость и адаптивность рынка с-й к-и. Посл-е условие сущ-я рынка с-й к-и состоит в том, что инф-я о ценах, технологии и вероятной прибыли свободно доступна для всех. Выш-е условия фактически предо-т, что при с-й к-и субъекты рынка не в состоянии оказывать влияние на цены. Под-щее большинство реальных рынков — это рынки нес-ой к-и. Предпосылками нес-й к-и являются: знач-я доля рынка у отд-х произ-й; наличие барьеров проникновения в отрасль; неоднородность продуктов; нес-во (неадекватность) рыночной инф-и. каждый из этих факторов в отдельности и все они вместе спос-т отклонению рын-о равновесия от точки равенства спроса и предложения. Критерием не-й ко-и является понижение кривой спроса и цен с ростом выпуска продукции фирмы. Экон-й смысл этой закон-ти состоит в том, что большие объемы продукции при нес-й ко-и фирма может реализовывать, только снижая цены.

	Монополия: сущность и формы проявления. Защита конкуренции от монополизма.
Предприятие признается монополистом, если занимает госп-е пол-е на рынке товара, не имеющего заменителей, или на рынке взаимозаменяемых товаров. Такое положение позволяет ему затруднять доступ на рынок другим произ-м, диктовать свои условия им и пот-м. Домин-м считается положение пред-я, если его доля на рынке опред-о товара не менее 65%. Если же доля пр-я на рынке опред-о товара не превышает 35%, его пол-е не может быть признано дом-им, а оно само монополистом. Ограничительные меры. Они предусмотрены законом "О конкуренции" и применяются антим-м органом к хозяйствующим субъектам, которые нарушают антим-е закон-во. Это запреты на мон-ую деятельность и недоб-ую конкуренцию, на действия органов власти и управления, которые могут неблаг-о сказаться на развитии конк-и. Запреты на моно-ю деятельность подр-ся на запреты, направ-е против соглашений, огранич-их конк-ю, и запреты на злоуп-ие предприятиями своим дом-им положением. Такие зло-ия являются наиболее типичным (более 60%) нарушением антим-го закон-ва. Закон запрещает устанавливать монопольно высокие или монопольно низкие цены, изымать товар из обращения с тем, чтобы создавать или поддерживать дефицит или повышать цену, навязывать контрагенту условия договора, невыгодные для него или не относящиеся к предмету договора, включать в договор дискриминирующие условия, которые ставят контрагента в неравное положение по сравнению с другими предприятиями, препятствовать выходу на рынок (или уходу с него) другим предприятиям, побуждать контрагента отказываться от заключения договоров с отдельными покупателями (заказчиками), несмотря на то, что есть возможность произвести или поставить нужный товар. Запрет на недобросовестную конкуренцию. Под ней понимаются действия, напр-е на приобретение преимуществ, которые противоречат закон-ву, обычаям делового оборота, треб-м добр-ти, разумности и справ-ти и которые причинили (могут причинить) убытки конк-м или нанесли ущерб их деловой репутации. По результатам анализа состояния тов-о рынка и доли предприятий на нем (более или менее 35%) они включаются либо иск-я из гос-го реестра.



	Монополистическая конкуренция
Монополистическая конкуренция - одна из форм нес-ой конкуренции. Мо-я ко-я представляет собой такую структуру рынка, при которой большое число фирм производит взаимозаменяемые товары и услуги.Прежде всего обращает на себя внимание сам термин «мо-ая к-я». Он говорит о том, что в рамках данной рыночной структуры сочетаются черты, присущие мон-и и сов-ой конк-ии, являющихся антиподами. Моно-ю кон-ю роднит с совер-й ко-й большое число продавцов, одновременно выступающих на рынке данного товара или услуги. Но они предлагают не одинаковую, а диффер-ую продукцию, т. е. различные взаимозаменяемые продукты, удовл-щие одну и ту же потребность (различные виды мыла, зубной пасты, модели одежды, учебники экономики и т.д.). Каждую разнов-ь продукции в относ-но небольших размерах могут выпускать мелкие фирмы. Например, на рынке зубной пасты выступает множество фирм, но каждая из них произ-т отдельный ее вид и явл-я моно-м в его выпуске. У любой такой фирмы имеется конкурент, который пытается отнять у нее потр-ля и предложить ему другой вид зубной пасты. Поэтому все фирмы, вып-ие зубную пасту, являются конк-и, несмотря на то, что они продают различные ее виды. Не случайно они проводят активную рекл-ю политику.Используя свое положение относ-го монополиста, фирма может позволить себе увеличить цену на продукцию, что не может сделать конк-ая фирма под угрозой полной потери покупателей. В условиях предложения дифф-ной продукции многие из покупателей все равно не покинут рынок, так как продавец учитывает их индив-е потребности. Например, модницы не перестанут шить одежду у «своего» портного, даже если он несколько повысит цены; клиент парик-ой также не покинет «своего» мастера в подобном случае. В отличие от олигополиста, фирма, выступающая в условиях мон-кой конк-ии, не учитывает ответную реакцию конк-ов на свои действия, так как в усл-х большого числа фирм это сделать невоз-о.На рынке действует множ-о фирм, причем среди них либо вообще нет крупных, либо они не имеют реш-их преим-тв над мелкими и соседствуют с ними. Незатр-ен обычно и уход с рынка — всегда находятся покупатели, готовые купить небольшое дело. Почему же при столь либеральных условиях, господ-их на рынках опис-ого типа, конкуренция все же не является совершенной? Причина кроется в разнообразии, дифф-ии продукта.


	Олигополия.
Ол-я является одной из самых распр-ых структур рынка в совр-ой экономике. В больш-ве стран почти все отрасли тяжелой промыш-сти (металлургия, химия, автомобилестроение, электроника, судо- и самолетостроение и др.) имеют именно такую структуру.Ол-я представляет собой рын-ю структуру, при которой на рынке какого-либо продукта прису-ет небольшое число фирм-продавцов, каждая из которых занимает сущ-ную долю рынка и обладает значи-ым контролем над ценами. Не следует, впрочем, думать, что компании можно в буквальном смысле пересчитать по пальцам. В олиг-кой отрасли, как и при моноп-кой конк-и, наряду с крупными часто действует немало мелких фирм. Однако на несколько ведущих ком-ий приходится столь большая часть суммарного оборота отрасли, что именно их деят-сть определяет развитие событий.Формально к олиг-ским обычно относят те отрасли, где несколько крупнейших фирм (в разных странах за точку отсчета принято от 3 до 8 фирм) производят более половины всей выпускаемой продукции. Если же концентрация производства оказывается ниже, то отрасль считают действующей в условиях монополистической конкуренции.Главной же причиной формирования олигополии является экономия на масштабах производства. Отрасль приобретает олигополистическую структуру в том случае, если крупный размер фирмы обеспечивает существенную экономию издержек и, следовательно, если крупные фирмы в ней имеют значительные преимущества над мелкими.Обычно принято говорить, что в олигополистических отраслях господствует «большая двойка», «большая тройка», «большая четверка» и т. д. Более половины продаж приходится на долю от 2 до 10 фирм. Например, в США на долю четырех компаний приходится 92% выпуска всех автомобилей. Но не всегда можно судить о структуре рынка на основе показателей, относящихся ко всей национальной экономике. Так, часто те или иные фирмы, которым принадлежит ничтожная доля национального рынка, являются олигополистами на местном рынке (например, магазины, рестораны, зрелищные предприятия). Продукция на олигополистическом рынке может быть как однородной, стандартизированной (медь, цинк, сталь), так и дифференцированной (автомобили, бытовые электроприборы). Степень дифференциации сказывается на характере конкуренции.

	Макроскономика.
Макроэкономика занимается вопросами измерения и анализа 

агрегированных  показателей экономики, таких как валовой национальный продукт (ВВП), уровень цен, процентная ставка, уровень безработицы, денежная масса и др. Оперируя этими агрегированными показателями, макроэкономика изучает рыночное равновесие и экономическую динамику, выдвигая различные гипотезы о поведении участников экономики (экономических агентов). Эти поведенческие гипотезы, которые играют основополагающую роль в макроэкономической теории, в современных моделях обосновываются специально проводимым анализом микроэкономических оснований. Таким образом, макроэкономика тесно связана с микроэкономикой. Связана она и с другими разделами экономики, в частности, с экономикой общественного сектора (public economics или public finance), специально изучающей правительственные расходы, налоги и трансферты, а также с международной экономикой и с теорией финансов. В макроэкономике изучают производство и обмен на нескольких взаимосвязанных агрегированных рынках. Обычно выделяют товарный рынок (рынок товаров и услуг), финансовый рынок (включающий рынок денег и рынок ценных бумаг) и рынок труда. На каждом рынке измеряется количество товара, продаваемого на этом рынке, средняя цена этого товара, соотношение этой цены с ценами товаров на других рынках. Макроэкономисты объясняют наблюдаемую динамику изменения этих величин и пытаются предсказать дальнейший ход этих изменений.


	Совокупный спрос.
Совокупный спрос сумма всех индив-ых спросов на конечные товары и услуги, предлагаемые на товарном рынке. Совокупный спрос - модель, представляющая различные объёмы товаров и услуг      ( т.е. реальный объём производства ), которые потр-ли могут и готовы приобрести при любом уровне цен. Покуп-ми на рынке благ являются четыре макроэк-ских субъекта: домохозяйтсва, фирмы, государство и заграница. Существуют две основные версии обоснования совокупного спроса: кейнсианская  yD = C (y+) + I(R*+ ,i- ) + G + NE((- ,y- ) , неоклассическая yD = C(i+ ) + I(r+ ,i- ) + G + NE((- ,i+ ),где NE = E - Z - чистый экспорт. Хотя к факторам сов-ого спроса можно отнести демогр-кие процессы, геогр-кие особ-ти,нац-ые и истор-ие традиции, имущ-ную диффер-цию населения, но они не будут опред-ими. Главные факторы, влияющие на изменение совокупного спроса, делятся на ценовые и неценовые. Рассмотрим их подробнее. Ценовые факторы.Именно ц-е ф-ы объясняют убывающий характер завис-ти величины сов-го спроса от роста цен.Первый из ценовых факторов - эффект процентной ставки. Если в обществе денежная масса остаётся постоянной, то рост цен может привести к пов-нию процентной ставки.Увел-е проц-ой ставки можно рассм-ать как рост цен на Альтер-ое использование денег.Далее рассмотрим фактор, называемый эффектом богатства.Действие этого фактора связано с покуп-ной спос-ью денег. Повыш-е уровня цен приводит к снижению покуп-ой спо-сти денег, т.е. на ту же сумму потребитель покупает меньший реальный объём производства, что приводит к снижению реального ВНП.И последний ценовый фактор - эффект импортных закупок. Здесь рассм-ся соотн-ие между уровнем цен на импортные товары и уровнем цен на отеч-ую продукцию. Возможны три варианта данного соотношения. Неценовые факторы.Это факторы, которые не связаны с изменением уровня цен, но тем не менее могут столь же сильно влить на изменение совокупного спроса. Первый неценовый фактор - изменение потребительских расходов, не связанное с изменением цен. Увеличение размера реального дохода или потребительские ожидания по увеличению размера дохода могут привести к увеличению совокупного спроса. Второй фактор - инвестиционные расходы бизнеса. Увеличение инвестиционных расходов бизнеса приводит к увеличению совокупного спроса, и наоборот, уменьшение таких расходов приводит к снижению совокупного спроса. И ещё два неценовых фактора влияют на изменение совокупного спроса - государственные расходы ( прямая зависимость совокупного спроса от данного фактора ) на закупку готовых товаров и услуг и чистый экспорт. В последний входят доход зарубежных стран ( прямая зависимость )и курсы иностранных валют 
Макроэкономическое равновесие – это такое состояния национальной экономики, когда использование ограниченных производственных ресурсов для создания товаров и услуг и их распределение между различными членами общества  сбалансированы, т. е. существует совокупная пропорциональность между: ресурсами и их использованием; факторами производства и результатами их использования; совокупным производством и совокупным потреблением;совокупным предложением и совокупным спросом;  материально-вещественными и финансовыми потоками. Следовательно, макроэкономическое равновесие предполагает стабильное использование их интересов во всех сферах национальной экономики.Такое равновесие – это экономический идеал: без банкротств и стихийных бедствий, без социально-экономических потрясений. В экономической теории макроэкономическим идеалом является построение моделей общего равновесия экономической системы. В реальной жизни происходят разнообразные нарушения требований такой модели. Но значение теоретических моделей макроэкономического равновесия позволяет определить конкретные факторы отклонений реальных процессов от идеальных, найти пути реализации оптимального состояния экономики.В экономической науке существует множество моделей макроэкономического равновесия, отражающих взгляды разных направлений экономической мысли на эту проблему:Ф. Кенэ – модель простого воспроизводства на примере экономики Франции XVIII столетия;К. Маркс – схемы простого и расширенного капиталистического общественного воспроизводства;В. Ленин – схемы капиталистического общественного расширенного воспроизводства с изменением органического строения капитала;Л. Вальрас – модель общего экономического равновесия в условиях действия закона свободной конкуренции;В. Леонтьев – модель «затраты – выпуск»;Дж. Кейнс – модель краткосрочного экономического равновесия.



	Экономический цикл
Главная задача упр-их структур гос-ва, обеспечить стабильное экон-кое развитие страны и не допустить появ-я различных кризисов. К сож-ю, нельзя раз и на всегда создать идеальные законы, которые бы обесп-и безупречное функц-ние экон-ой машины с постоянным ростом произв-ва, высокой занятостью и низкой инфляции.. Более того, как показывает практика, вообще нельзя добиться стабильного эконо-ого подъема продол-ное время. За периодом произв-ого роста неизменно следует период замед-ия темпов развития (в наилучшем случае). Это плата за развитие, за то что государство нар-ет свое богатство. Последнее, накапливаясь в отдельных отраслях произ-ва более, нежели в других, вызывает дисб-нс спроса и пред-ия. Пока происходит ест-ное (либо управляемое государством) перерасп-ие богатства между всеми отр-и произ-ва, экон-кое развитие замедляется. В эконо-ой теории подобные регулярные колебания назвали цикличностью, а отдельный период колебания экономическим циклом. Эк-ий цикл состоит из ряда послед-ьно сменяющих друг друга фаз экон-кой активности: кризис перепр-ства, депр-ия, оживление и подъем. Конечной и исходной фазой при развитии цикла выступает кризис перепроизводства. В этот период объем задейс-ого в пр-ве капитала начинает превышать емкость рынка. Большинство пред-ий производит товаров и услуг больше того количества, что может приобрести потребитель – происходит затоваривание. Чтобы ликв-ть излишек товаров, предп-тели сокращают произ-тво и/или снижают цены на продукцию – уменьш-я прибыль предприятия. Умен-ие прибыли влечет за собой сокр-е рабочих мест и/или сниж-е заработной платы. Платеж-ность населения падает, что вызывает дальн-е умен-е спроса. Параллельно, как правило, наруш-я кредитные отнош-я и кризис охватывает весь фин-й рынок. В фазе депрессии спад произ-а сокращается, приостан-я падение цен. Уровень безр-ы остается еще высоким. Так как капитал теперь не приносит ту прибыль, которую приносил раньше, процент под которые ссужают капитал продолжает уменьшаться. Последнее побуждает предп-ей брать дешевые кредиты и вкладывать их в произ-о. Появляются предпосылки для оживления производства. Наконец наступает фаза оживления. Пред-ли, задействовав взятые кредиты, наращивают произ-о. Увеличивается спрос на рабочую силу – безработица сокращается. Покупательная спос-ь населения увел-ся – растет покупательский спрос. Пред-ли повышают цены на свою продукцию – растет норма прибыли. Возрастает спрос на капитал – увел-ся ставка ссудного процента. Оживление постепенно охватывает по спирали все отрасли производства. Начинается фаза подъема. Задача государства заключается в том, чтобы по необходимости вмешиваться в процесс функц-я экон-го рынка и устранять опасные перекосы в его развитии. 


	БЕЗРАБОТИЦА - ситуация в экономике, при которой люди, входящие в состав рабочей силы, активно ищут работу и готовы предложить свой труд, оплач-й по существующей ставке заработной платы, но не востребованы на рынке труда. Следует заметить, что безр-ми считаются не все экономические агенты, которые не имеют работу. Опред-ая доля населения, большую часть которой составляют подростки младше 16 лет и люди пенсионного возраста, образует категорию нетруд-х и не входит в состав рабочей силы. Остальная часть считается трудос-ой и делится на добровольно незанятых и экон-ки активных (рабочую силу). Категория добровольно незанятых, например, домохозяйки, включает тех людей, которые не ищут работу. А тех, кто хочет работать и ищет место занятости (безработные) или уже имеет его (занятые) относят к экономически активным. Основным показателем, харак-щим уровень безр-ы в стране, является норма без-цы, которая рассч-ся как выраженное в процентах отнош-е количества без-х к численности экон-и активного населения. Причины, которые приводят к появлению безработицы, могут различны. В соотв-и с ними в экон-ой теории выделяют три осн-х вида безр-ы: фрикционная, структурная и циклическая. Пост-е перемещение людей между катег-и занятых и без-х является ест-м процессом. Работника может не удовл-ть полностью занимаемая должность, выпол-е функции или геогр-е место работы. В этом случае он вынужден уйти с работы и на какое-то время пополнить ряды безработных. Поскольку совм-е интересов, профессии или квалификации работника с требованиями, предъявляемыми работодателем требует опред-о времени, в экономике всегда будет сущ-ть безработица, которую называют фрикционной. Сюда же относят и тех, кто только что вышел на рынок труда и все еще находится в процессе поиска подходящего места работы. Например, студенты, зак-ие обучение. Кроме того, структура эк-и со временем может меняться: возникают одни виды производств, исчезают – другие, под влиянием есте-х факторов, внешних или вну-х шоков происходит переток рабочей силы из одной отрасли в другую. Так, по мере развития эк-ки ее структура, как правило, сдвигается от пром-го производства в сторону сектора услуг. К подобным послед-м может привести также «голландская болезнь». В этом случае работники вынуждены искать новое место работы в других отраслях или секторах экономики. Зачастую это требует еще и времени на переобучение. Такой вид без-ы принято называть структурной. 



	Инфляция.
Экон. явление, характеризуемое ростом цен, вызывает соотв-ее обратно пропор-ое снижение связанной с ним категории - покупательной способности денег. В целом И. противоположна дефляции, проявляющейся в падении уровня цен, что вызывает повышение покуп-ой способности денег. В более узком смысле И. означает общий рост цен, не сопров-ый ростом произ-а товаров и услуг
Больш-о теорий основано на И., вызываемой чрезм-м спросом, т. е. на ден. трактовке, согласно к-рой рост ден. массы, не сопров-ый ростом массы товаров и услуг, ведет к росту цен., объем и скорость обращения ден. массы должны быть взаимос-ы с объемом факт-го и потенц-о производства реальных товаров. Инф-я существует в стране тогда, когда ден. масса и сумма банк-х депозитов, обращающихся поср-м чеков, так наз-ые записанные на банковские счета деньги, увел-тся в соотв-и с растущим спросом на ср-ва обращения, это приводит к пов-ию общего уровня цен. Пов-ие общего уровня цен, обусл-ое ростом расходов, в то время как кол-во покупаемых товаров не увел-ся в той же пропорции. Данная концепция И. чрезмерного спроса выделяет совок-й чрезмерный ден. спрос как причинный фактор. В соот-ии с этой точкой зрения, И. может быть поставлена под контроль путем прим-я обычных монетарных и налоговых огр-ий в целях сниж-я ден. массы; даже если осущ-е данных мер вызовет застой деловой активности, в реальном выражении это приведет к относ-й стаб-ти. Подобный контроль за ден. массой, согласно этой точке зрения, будет эфф-м независимо от того, являются ли непоср-ой причиной И. излиш-я ден. масса или же рост цен, вызв-й увелич-м издержек произ-ва, т. к. последнее также `подкрепляется` дополн-ой ден. массой. Вариантом теории И., вызванной чрезмерным спросом, являетсяросом, является кейнсианская концепция, утверждающая, что решения о расходовании средств, а не ден. масса сама по себе являются первичными причинами И. спроса.
Второй основной концепцией И., получившей распространение в США в последние годы, является концепция И., вызванной ростом издержек производства. Согласно этой точке зрения, цены за последние годы устойчиво росли (ползучая И.) при сохранении относительно стабильной ден. массы из-за того, что происходило `автономное` повышение уровня зарплаты, независимо от уровня производительности труда, особенно в отраслях, где доминируют профсоюзы, а также в связи с ростом издержек по др. факторам производства. (С др. стороны, точка зрения профсоюзов заключается в том, что `новая` И. вызвана намеренным повышением `регулируемых` цен регулирующими органами, что невозможно оправдать ростом заработной платы или др. издержек.)
	Рынок денег.
Под рынком денег понимают совок-ь отношений между банк-й системой, создающей всеобщие платежные средства - деньги, и остальными макроэк-ми субъектами, предъявл-ми спрос на них. Макроэк-е понятие «рынок денег» шире «рынка денег» в интер-ции финансистов как рынка краткосрочных кредитов. Под спросом на деньги в макроэк-ке понимают желание экон-х субъектов иметь в своем распоряжении опред-е количество платежных средств (кассу). Определить истинный спрос на деньги для Центр-о банка так же важно, как, например, для строительной фирмы установить потребность в новых квартирах. Под предл-ем денег обычно понимают ден-ю массу в обращ-и, 
т. е. совок-ть платежных ср-тв, обращ-ся в стране в данный момент.Однако, ни среди гос-х должн-х лиц, отвеч-х за регу-
лир-е ден-го предл-я, ни среди экономистов нет единой точки зрения на 
то, из каких отд-х Эл-ов состоит ден-ое предл-ие: разнообразие форм 
вложения фин-х средств достигло такой степени, что переход от собственно де-
нег к ликвидным и полулик-м формам их 
размещ-я совершается незаметно. В рез-е граница между деньгами и не денеж-
ными авуарами теперь не такая четкая, как раньше. Спрос на деньги вытекает из двух функции денег — как средства обращ-я и 
средства сохр-ия богатства. В первом случае речь идет о спросе на деньги для за-
ключения сделок купли-продажи (трансакционный спрос), во втором — о спросе на 
деньги как средстве приобретения прочих финансовых активов (прежде всего об-
лигации и акции). Трансакционныи спрос объясняется необходимостью хранения денег 
в форме наличных или средств на текущих счетах коммерческих банков и иных финан-
совых институтов с целью осуществления запланированных и незапланированных по-
купок и платежей. Спрос на деньги для сделок определяется главным образом общим 
денежным доходом общества и изменяется прямо пропорционально номиналу ВНП. 
Спрос на деньги для приобретения прочих финансовых активов определяется 
стремлением получить доход в форме дивидендов или процентов и изменяется обратно 
пропорционально уровню процентной ставки. Для характеристики денежного предложения применяются различные обоб-
щающие показатели, так называемые денежные агрегаты. К ним обычно относят сле-
дующие.
1) Агрегат M-1 — («деньги для сделок») — это показатель, предназначенный 
для измерения объема фактических средств обращения. Он включает наличные деньги 
(банкноты и разменные монеты) и банковские деньги.
2) Агрегаты М-2 и М-3 включают кроме М-1, денежные средства на сберега-
тельных и срочных счетах, а также депозитные сертификаты. Эти средства не являются 
деньгами, поскольку их невозможно непосредственно использовать для сделок купли 
продажи, а их изъятие подчинено определенным условиям, однако они похожи на 
деньги в двух отношениях: с одной стороны, они могут быть в короткие сроки выбро-
шены на рынок товаров и услуг, с другой — они позволяют осуществлять накопление 
денег. Не случайно их называют «почти деньгами».
3) Наиболее полные агрегаты денежного предложения — L и D. L наряду с М-3 
включает прочие ликвидные (легко реализуемые) активы, такие, как краткосрочные го-
сударственные ценные бумаги. Они называются ликвидными, так как без особых труд-
ностей могут быть превращены в наличность. Агрегат D включает все ликвидные сред-
ства и закладные, облигации и другие аналогичные кредитные инструменты.
Агрегаты М-3, L и D более четко отражают тенденции в развитии экономики, 
чем М-I: резкие изменения в этих агрегатах часто сигнализируют об аналогичных из-
менениях в ВНП. Так, быстрый рост денежной массы и кредита сопровождает период 
подъема, а их сокращение часто сопровождается спадами. Однако большинство эконо-
мистов предпочитают использовать агрегат М-1, так как он включает активы, непо-
средственно используемые в качестве средства обращения. В дальнейшем будем пони-
мать под предложением денег агрегат М-1

	Кредит – предос-ие денег или товаров в долг, как пра​вило, с уплатой процентов; стоимостная экон-я категория, неотъемлемый элемент товарно-денежных отношений. Возник​н-е кредита связано непоср-но со сферой обмена, где владельцы товаров противостоят друг другу как собствен​ники, готовые вступить в экон-е отн-ия. Структура кре​дита включает: кредитора, заемщика и ссу​женную стоимость, поэтому формы кредита можно рассм-ть в зависимости от характера: ссуженной стоимости; кредитора и заемщика; целевых потребностей заемщика. другие формы кредита В зависимости от ссуженной стоим-и целес-но разли​чать формы кредита: товарную денежную смешанную (товарно-денежную) Товарная форма кредита - исторически предш-ет денеж​ной форме. Первыми кре​диторами были субъекты, обладающие излишками предметов по​требления. Денежная форма кредита - наиболее типичная, преобл-ая в совр-м хозяйстве, т. к. деньги явл-я всеобщим эквив-ом, унив-ым ср-м обращения и платежа. Данная форма кр-та активно исп-ся как гос-ом, так и отд-ми гражданами, как внутри страны, так и во внешнем экономи​ческом обороте.Смешанная форма – эта форма возникает, например, в том случае, когда кредит функц-ет одновременно в товарной и денеж​ной формах. Смешанная орма часто исп-ся в эк-ке развив-ся стран, рассчитывающихся за денежные ссуды период-ми поставками своих товаров. 

Вместе с тем в кредитной сделке участвует не только кредитор, но и заемщик; в кредитной сделке они равноправные субъекты. Предложение ссуды исходит от кре​дитора, спрос - от заемщика. Банковская - наиболее распространенная форма. Хозяйственная (коммерческая) - кредиторами здесь выступают хозяйственные организации (предприятия, фирмы, компании). Государственная - возникает в том случае, если государство в качестве кредитора предоставляет кредит различ​ным субъектам. Международная - состав участников кредит​ной сделки не меняется, в кредитные отношения вступают те же субъекты Гражданская - основана на участии в кредитной сделке в качестве кредитора отдельных граждан, частных лиц. Производительная форма - связана с особенностью ис​пользования полученных от кредитора средств. Этой форме кре​дита свойственно использование ссуды на цели производства и обращения, на производительные цели.

Прямая - отражает непосредственную выдачу ссуды ее пользователю, без посредников. 

Косвенная - форма кредита возникает, когда ссуда берется для кредитования других субъектов. 

Явная – под ней понимается кредит под заранее ого​воренные цели. 

Скрытая - форма возникает, если ссуда ис​пользована на цели, не предусмотренные взаимными обязатель​ствами сторон.

Старая - форма, появившаяся вначале развития кредитных отношений. Например, товарная ссуда под заклад имущества представляла собой старейшую форму, используемую на ранних этапах общественного развития. Новая – к ним можно отнести лизинговый кредит. 


	Кредитная система - сфера отношений между государственными органами, центральным национальным банком страны, коммерческими банками страны и остальными хозяйствующими субъектами (предприятиями и домохозяйствами) по поводу особого вида денежных отношений - кредитных, составляющих важную часть любой хозяйственной деятельности. Кредитная система - совокупность кредитных отношений, форм и методов кредитования, а также система кредитных учреждений. Под кредитной системой понимают совокупность банков и других кредитно-финансовых институтов, осуществляющих мобилизацию свободных денежных ресурсов и предоставление их в ссуду. В нее входят различные виды кредитно-финансовых учреждений: коммерческие (депозитные), инновационные, эмиссионные, сберегательные банки, банки специального назначения, инвестиционные и страховые компании, пенсионные фонды и др.  Ведущее место среди банков занимают коммерческие банки. Это универсальный тип банков, занимающийся кредитованием промышленных и торговых фирм за счет денежных средств, полученных в виде депозитов (вкладов). Его фонды образуются, главным образом, за счет депозитов до востребования, срочных и сберегательных вкладов, займов у других банков и у центрального эмиссионного банка. Специфика эмиссионных банков состоит в том, что они выполняют специфическую функцию - выпуск банкнот. Особенность сберегательных банков или сберегательных ассоциаций (Saving and Loan associations) состоит в том, что сферой их деятельности являются, с одной стороны, срочные, чековые и сберегательные счета, а с другой стороны, они занимаются долгосрочным кредитованием. Банки специального назначения связаны, как правило, или со сферой деятельности, или отраслью производства. В качестве примера можно назвать внешнеторговые банки.  Кроме банков в кредитную систему входят небанковские кредитно-финансовые учреждения. Их специфика связана с механизмом формирования пассивов. Они напрямую не связаны с вкладчиками. Фонды страховых компаний, например, формируются за счет страховых полисов, пенсионных фондов - за счет пенсионных отчислений. Инвестиционные (финансовые) компании формируют свои капиталы за счет продажи собственных акций и облигаций коммерческим банкам и другим кредитно-финансовым институтам, а также частным лицам. Вырученные средства они вкладывают, в свою очередь, в акции промышленных, торговых и транспортных компаний. Вместе с тем эти институты объединяет то, что они занимаются долгосрочным кредитованием. Особое место в кредитной системе занимает центральный эмиссионный банк (ЦЭБ). У него есть и другое название: государственный банк страны. Только США не имеют такого банка, его заменяет Федеральная резервная система (ФРС), куда входит 13 региональных банков, имеющих эмиссионную функцию. 



	Рынок ценных бумаг. 
Фондовый рынок  -  это  институт  или механизм,  сводящий вместе покупателей (предъявителей спроса) и продавцов (поставщиков) фондовых ценностей, т.е. ценных бумаг. Понятия фондового рынка и рынка ценных бумаг совпадают.Согласно определению,  товаром,  обращающимся  на  данном рынке, являются ценные бумаги, которые, в свою очередь, определяют состав участников данного рынка,  его местоположение, порядок функционирования, правила регулирования и т.п.     Рынок ценных бумаг соотносится с такими видами рынков, как рынок капиталов, денежный рынок, финансовый рынок; традиционно на этих рынках представлено движение денежных ресурсов. Фондовый рынок является сегментом  как  денежного  рынка, так и рынка капиталов,  которые также включают движение прямых банковских кредитов, перераспределение денежных ресурсов через страховую отрасль,  внутрифирменные кредиты и т.д. В рыночной экономике рынок ценных бумаг является основным механизмом перераспределения денежных накоплений. Фондовый рынок создает рыночный механизм свободного,  хотя и регулируемого,  перелива капиталов в  наиболее  эффективные  отрасли  хозяйствования. Любой фондовой рынок состоит из следующих компонентов:

  - субъекты рынка;

  - собственно рынок (биржевой, внебиржевой фондовые рынки);

  - органы государственного регулирования и надзора  (Комиссия по ценным бумагам, Центральный банк, Минфин и т.д.);

  - саморегулирующиеся организации (объединения профессиональных участников  рынка ценных бумаг,  которые выполняют определенные регулирующие функции, например, НАСД (США) и т.п.);

  - инфраструктура рынка:

  а) правовая,

  б) информационная  (финансовая  пресса,  системы фондовых показателей и т.д.),

  в) депозитарная  и  расчетно-клиринговая  сеть (для государственных и частных бумаг часто существуют раздельные  депозитарно-клиринговые системы),

  г) регистрационная сеть.

 Фондовая биржа - это организованный рынок для  торговли стандартными финансовыми инструментами, создаваемая профессиональными участниками фондового рынка для взаимных оптовых операций.

Признаки классической фондовой биржи:

    1) это централизованный рынок, с  фиксированным местом торговли, т.е. наличием торговой площадки;

    2) на  данном  рынке существует процедура отбора наилучших товаров (ценных бумаг), отвечающих  определенным требованиям (финансовая устойчивость  и  крупные размеры эмитента,  массовость ценной бумаги, как однородного и  стандартного товара, массовость спроса, четко выраженная колеблемость цен и т.д.);

    3) существование процедуры отбора лучших операторов  рынка в качестве членов биржи;

    4) наличие временного регламента торговли ценными бумагами и стандартных торговых процедур;

    5) централизация регистрации сделок и расчетов по ним;

    6) установление официальных (биржевых) котировок;

    7) надзор за членами биржи (с позиций их финансовой устойчивости, безопасного ведения бизнеса и соблюдения этики фондового рынка).

Функции фондовой биржи:

   а) создание постоянно действующего рынка;

   б) определение цен;

   в) распространение  информации  о  товарах   и   финансовых инструментах, их цена и условия обращения;

   г) поддержание   профессионализма   торговых  и  финансовых посредников;

   д) выработка правил;

   е) индикация  состояния экономики,  её товарных сегментов и фондового рынка.

Всего в мире коло 150 фондовых бирж, крупнейшими являются следующие: Нью-Йоркская, Лондонская, Токийская, Франкфуртская, Тайваньская, Сеульская,  Цюрихская,  Парижская,  Гонконгская и биржа Куала Лумпур.


	

	Сущность и функции финансов
Характерными признаками финансов являются: (1) распределительный характер отношений, который основан на правовых нормах или этике ведения бизнеса, связан с движением реальных денег независимо от движения стоимости в товарной форме; (2) односторонний (однонаправленный), как правило, характер движения денежных средств; (3) создание централизованных и децентрализованных фондов денежных средств. [7, с. 215]Основным материальным источником денежных доходов населения, хозяйствующих субъектов, государства и органов местного самоуправления является национальный доход. От его величины и характера распределения зависят возможности развития экономики, удовлетворения потребностей членов общества.Финансовые отношения многообразны. Они связаны с денежными отношениями, которые возникают: между   хозяйствующими   субъектами   в   процессе   реализации продукции,    оказания   услуг,    приобретения   товарно-материальных ценностей; между хозяйствующими субъектами и вышестоящими организациями при создании совместных фондов денежных средств и их использовании;между хозяйствующими субъектами и государством, органами местного самоуправления при формировании бюджетов и внебюджетных фондов; внутри хозяйствующих субъектов при формировании и использовании целевых фондов денежных средств;между отдельными бюджетами, внебюджетными фондами; между  гражданами  и  государством,  органами  местного  самоуправления при формировании бюджетов и внебюджетных фондов. [8, с. 426]Совокупность денежных средств, находящихся в распоряжении населения, хозяйствующих субъектов, государства, органов местного самоуправления, представляют собой финансовые ресурсы. Социально-экономическая сущность финансов заключается в исследовании и ответе на следующие вопросы: за счет кого или чего тот или иной хозяйствующий субъект, гражданин, государство, орган местного самоуправления формирует свои финансовые ресурсы и каким образом и в чьих интересах используются эти фонды денежных средств.Сущность, экономическая природа и назначение финансов наиболее полно проявляются в их функциях. К числу важнейших функций относятся: функция обеспечения существования государства, распределительная, контрольная и регулирующая функции.Функция обеспечения существования государства имеет задачу создания материальной основы функционирования государства. Благодаря привлечению средств через систему финансов, в руках государства сосредотачиваются огромные капиталы, которые служат материальной основой для выполнения государством своих экономических функций: воздействия на различные стороны общественного воспроизводства, регулирования темпов экономического роста, усиления хозяйственной активности и т.п. В целом распределительная функция финансов позволяет: (1) создавать целевые фонды денежных средств на уровне хозяйствующих субъектов, населения, государства, органов местного самоуправления; (2) осуществлять внутрихозяйственное, внутриотраслевое, межотраслевое, межтерриториальное перераспределение, а также между производственной и непроизводственной сферами и социальными группами; (3) создавать резервы на уровне хозяйствующего субъекта, государства, а также осуществлять накопления гражданами. Наряду с распределительной к главным функциям финансов относят и контрольную функцию. Распределительная и контрольная функции представляют собой две стороны одного и того же экономического процесса. Основу контрольной функции финансов составляет движение финансовых ресурсов. Исходя из характера движения общество имеет возможность знать о том, как складываются пропорции в распределении денежных средств; как обеспечивается своевременность поступления финансовых ресурсов в распоряжение субъектов хозяйствования. Если контрольная функция финансов не осуществляется на практике, то невозможно оценить и эффективность распределительной функции, что позволяет говорить о необходимости координации в реализации указанных функций. Распределительная функция финансов осуществляется не стихийно, а в соответствии с правовыми нормами. Совокупность норм, правил, положений, правовых актов призвана регулировать финансовую деятельность и тем самым регулировать воспроизводственный процесс. Таким образом, можно говорить и о третьей функции финансов — регулирующей.Регулирующая функция финансов проявляется не только на уровне государства, хозяйствующих субъектов, но и в организации собственно финансовых отношений, в иерархии ее построения.
	

	ГОСУДАРСТВЕННЫЙ БЮДЖЕТ – 1) находящийся в распоряжении государства централизованный фонд денежных ресурсов, предназначенных для финансового обеспечения деятельности государства и органов местного самоуправления; 2) финансовый план государства, имеющий статус закона на соответствующий финансовый год. Является центральным звеном бюджетной системы современных стран. БЮДЖЕТ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ (ГОСУ-ДАРСТВЕННЫЙ БЮДЖЕТ) - как объективная экономическая категория выражает денежные отношения между государством, с одной стороны, и физическими и юридическими лицами, с другой стороны, связанные с формированием и использованием фондов денежных средств, обеспечивающих функционирование государства (реализацию его функций). Как особая форма распределительных (перераспределительных) отношений государственный бюджет выражает отношения, связанные с аккумулированием в бюджетном фонде страны определенной части произведенного валового внутреннего продукта и ее использованием на удовлетворение общественных потребностей. Как правовая категория государственный бюджет представляет собой финансовый план государства, имеющий силу закона, выступающий в виде росписи денежных доходов и расходов государства на бюджетный год. В федеративных государствах, включая Россию, и некоторых унитарных, в бюджетных законодательствах отсутствует термин «государственный бюджет». Поэтому на практике данная категория используется в узком и широком значениях: в узком значении - это бюджет, утверждаемый высшим законодательным органом страны, формируемый и используемый в интересах всего общества; в широком - бюджет, включающий бюджеты всех уровней бюджетной системы. Бюджетный дефицит (отрицательное сальдо) существует при превышении расходов над доходами. В экономической теории сложились несколько подходов к проблеме бюджетного дефицита. Бюджетный дефицит - сумма превышения расходов правительства над его доходами в каждый бюджетный год. Различают структурный, фактический и циклический дефициты. 

Бюджетный дефицит - дополнительный внутренний спрос со стороны государства. 

Первая концепция: бюджет должен быть ежегодно сбалансирован. Вообще, стремление всеми мерами бороться с бюджетным дефицитом и не делать государственных заимствований может привести к отрицательным последствиям для экономики любой страны. Вторая концепция: бюджет должен быть сбалансирован на протяжении экономического цикла, а не ежегодно. Это означает, что правительство осуществляет антициклическое воздействие и одновременно стремится сбалансировать бюджет. В период спада государство осуществляет стимулирующую бюджетно-финансовую политику: снижает налоги и увеличивает государственные расходы, т.е. сознательно увеличивает дефицит бюджета, стимулируя тем самым рост совокупного спроса и подъем экономики. В период подъема государство проводит сдерживающую бюджетно-финансовую политику: повышает налоги и снижает государственные расходы. Небольшой бюджетный дефицит для экономики многие экономисты считают лекарством, стимулирующим хозяйственное развитие. Его роль сродни роли потребительского кредита: получаешь блага сейчас, но приходится много работать, чтобы отработать его, вместо того, чтобы получить эти блага в будущем за меньшие деньги. Кроме того, государство, в отличие от домохозяйств, может постоянно тратить больше, чем зарабатывать. Рост бюджетного дефицита порождает инфляцию, экономическую нестабильность, рост внешних и внутренних заимствований, которые в свою очередь приводят к дефолту.

	

	
	Виды налогов.
Налоги представляют собой обязательные сборы и  платежи, взимаемые  государством с хозяйствующих субъектов и с граждан по ставке, установленной в законном порядке. Налоги  являются необходимым  звеном  экономических отношений в обществе с момента возникновения государства. В современном цивилизационном обществе налоги - основная форма доходов государства. Существующие налоги в зависимости от подходов к их классификации можно подразделить на несколько видов: республиканские (общегосударственные); прямые и косвенные; самостоятельные и дополнительные; постоянные (обычные) налоги и чрезвычайные (временные); основные и добавочные налоги; налоги на юридические и физические лица и т.д. При этом сказать, что са-

мая широкая классификация по методу установления все налоги подразделяет на группы. Это прямые и косвенные. На сегодняшний день налоги весьма разнообразны по видам и образуют довольно разветвленную совокупность. Налоги делятся на разнообразные группы по многим признакам. Они классифицируются:

- по характеру налогового изъятия (прямые и косвенные);

- по уровням управления (федеральные, региональные, местные, муниципальные);

- по субъектам налогообложения (налоги с юридических и физических лиц);

- по объектам налогообложения (налоги на товары и услуги, налоги на доходы, прибыль и т.д.);

- по целевому назначению налога (общие, специальные).

В зависимости от использования налоги бывают общие и специфические (или целевые). Общие налоги используются на финансирование расходов государственного и местных бюджетов без закрепления за каким-либо определенным видом расходов.

Специальные налоги имеют целевое назначение (отчисления на социальные нужды, отчисления в дорожные фонды, и т.д.). Прямые налоги - те, которые непосредственно связаны с результатом хозяйственно-финансовой деятельности, оборотом капитала, увеличением стоимости имущества, ростом рентной составляющей. Прямые налоги прямо пропорциональны платежеспособности. 

Косвенные налоги - это те, которые являются надбавкой к цене или определяются в зависимости от размера добавленной стоимости, оборота или продаж товаров, работ, услуг.

Основные принципы налогообложения А.Смита

1.Принцип справедливости

2.Принцип определенности

3.Принцип удобности

4.Принцип экономии

Налоговая система - это совокупность взаимосвязанных налогов, взимаемых в стране, и методов налогообложения, сбора и использования налогов, а также налоговых органов.


	Необходимость государственного регулирования экономики.
В Украине проходит радикальная экономическая реформа, цель которой — переход от командно-административной экономики к социально-ориентированной рыночной модели. В связи с этим  возникает ряд вопросов, связанных с ролью государства в рыночной экономике: в чём заключается необходимость государственного регулирования экономических процессов? Какие конкретные инструменты такого регулирования? Как соединяется механизм государственного регулирования с механизмом ринка? Государство всегда выполняло определённые экономические функции. Оно законодательно устанавливало «общие правила игры», то есть систему нормативных актов, которые регулируют деятельность субъектов рынка, в том числе таких институтов, как коммерческие банки, биржи, акционерные товарищества.

1)государственное регулирование внешних эффектов. Рынок охватывает не все социально-экономические отношения участников макроэкономической системы. Без участия государства здесь не обойтись. Учет внешних эффектов дает основание разграничить частные и социальные затраты и результаты производства.

2) государственное регулирование потребления общественных товаров. Свободный рынок позволяет людям удовлетворять только те потребности, которые выражаются через спрос. Но есть и другие потребности, которые нельзя измерить в деньгах и превратить в спрос. Эти блага в мировой экономической науке именуются общественными товарами. Предоставление населению общественных товаров становится одной из функций государства в экономике свободной конкуренции.

3) обеспечение государством экономики нужным количеством денег. Рынок сам по себе не способен решить эту проблему. В итоге мы получаем представление о хозяйственном механизме свободного предпринимательства. Выделяют два его ведущих звена — свободный рынок и государство. При этом смысл экономической деятельности государства состоит в том, чтобы дополнять рынок, решать те проблемы, перед которыми он пасует. Проблемы, которые только что охарактеризованы, представляют минимально необходимую границу государственного вмешательства. Рынок не гарантирует соблюдения права на труд, даже для тех, кто может и хочет работать. В рыночной экономике неизбежна безработица. Это ставит перед государством немало сложных проблем. Рынок не может обеспечить стратегические прорывы в области науки и технологии, глубокие структурные преобразования производства. Он не дает необходимого эффекта при осуществлении крупных инвестиций. Исторические, национальные, демографические и другие нерыночные факторы формируют региональные проблемы. Для их решения также требуется вмешательство государства, нужна региональная политика. Государственное регулирование экономических процессов обусловлено как объективной необходимостью обеспечения общественного контроля за развитием социально-экономических процессов, так и положением государства в качестве носителя законодательной и административной власти.

	Доходы населения.
Доходы населения (совокупные, личные, денежные, общие, реальные, располагаемые). 

  А. Что включается в доходы населения 

  Доходы населения - сумма денежных средств и материальных благ, полученных или произведенных домашними хозяйствами за определенный промежуток времени. Денежные доходы населения включают оплату труда, доходы от предпринимательской деятельности, пенсии, стипендии, различные пособия, доходы от собственности в виде процентов, дивиденды, ренту, средства от продажи ценных бумаг, недвижимости, продукции сельского хозяйства, различных изделий, а также доходы от различных услуг, оказанных на стороне. 

  Уровень доходов населения является важнейшим индикатором благосостояния общества, определяющим фактором в отношении социальных возможностей населения: отдыха, получения образования, поддержания здоровья. 

  Уровень потребления населения напрямую зависит от уровня доходов, поэтому одной из приоритетных задач стимулирования экономики является повышение доходов населения. В первую очередь, доходов наиболее бедной и средней части населения. А также своевременная выплата зарплаты, пенсий, стипендий и других социальных выплат. 

  На величину доходов населения оказывает существенное влияние размер заработной платы, динамика розничных цен, степень насыщенности потребительского рынка товарами и т.п. 

  Для оценки уровня и динамики доходов населения используются показатели номинального, располагаемого и реального дохода. Основными источниками данных о доходах и расходах населения являются данные государственной и ведомственной статистики. Изучение социальной дифференциации населения составляет одну из актуальных задач статистики,тем более что становление рыночных отношений в экономике объективно углубляет социальное расслоение общества 

  Изучение социальной дифференциации населения составляет одну из актуальных задач статистики,тем более что становление рыночных отношений в экономике объективно углубляет социальное расслоение общества. В части доходов дифференциация населения представляет собой объективно обусловленное соотношение в доходах различных социально-демографических групп населения. Она есть результат комплексного взаимодействия экономических, демографических, социальных и географических факторов. Учитывая важное место в совокупных доходах населения денежной оплаты труда, их дифференциация близка к дифференциации заработной платы и во многом зависит от нее. Дифференциация доходов фактически вызывает различия в потреблении населением товаров и услуг, т. е. в его уровне жизни. Дифференциация доходов, как правило, рассматривается по размеру среднедушевого совокупного дохода населения в целом, отдельных регионов и групп домохозяйств (проживающих в городской местности, в сельской местности, из них хозяйств пенсионеров, имеющих детей до 16 лет т.д.).



	Социальная политика государства - одно из направлений его деятельности по регулированию социально-экономических условий жизни общества. Ее суть заключается в поддержании отношений как между социальными группами, слоями общества, так и внутри них, обеспечении условий для повышения благосостояния, уровня жизни членов общества. Социальная политика государства направлена на создание социальных гарантий в формировании экономических стимулов для участия в общественном производстве. Благодаря такой политике развитые государства к концу уходящего столетия вышли не с нарастанием противоречий между социальными группами населения, а с все более заметной тенденцией к сотрудничеству. Коммунистическое мировоззрение о непримиримых противоречиях между богатыми и бедными сместилось к слаборазвитым государствам и фактически исчерпало себя. Наиболее масштабной задачей  социально ориентированной экономики государства в формирующемся рыночном хозяйстве Украины является деятельность по социальной защите всех слоев общества и по выработке стратегии эффективной социальной политики. Формой ее реализации выступает фактический образ действий государства, воплощенный в социальную политику, которая охватывает все сферы экономических отношений в стране. Одним из важнейших направлений его деятельности является  регулирование занятости и стимулирование высококвалифицированного и производительного труда  и  ,как следствие, увеличения национального дохода .

	Мировое хозяйство.

Существует множество стран, у каждой из которых есть свое хозяйство. Хозяйство отдельной страны называют еще национальным хозяйством. Все эти хозяйства могут быть связаны между собой и составлять единую систему, в которой устанавливается общее равновесие всех хозяйств. Такая система из национальных хозяйств называется мировым хозяйством. Связи хозяйств заключаются в обмене благами и ресурсами. Мировое хозяйство представляет собой единство двух подсистем — национальных хозяйств в их совокупности и международных эконо​мических отношений, связывающих их в целостную систему. 
Мировое хозяйство — не просто сумма хозяйств отдельных стран. Речь идет именно о совокупности, о целостной системе таких хозяйств, связанных международным разделением и кооперацией труда, международными экономическими отношениями. Эффект такой системы хозяйств намного выше, нежели сумма эффектов их изолированного функционирования без связей и отношений друг с другом. Важной составной частью мирового хозяйства является мировой (всемирный) рынок — система обменов товарами и услугами, сложившаяся на основе международного разделения труда и международных валютно-кредитных и финансовых отношений. Он образовался к концу XVIII в. в результате активизации торговли между странами и вовлечения в международный товарооборот все новых государств и территорий и продолжает изменяться и усложняться. Так, широкое распространение получили различные формы международного производственного кооперирования, что привело к снижению доли обычной торговли по сравнению с товарооборотом, обслуживающим устойчивые производственно-технологические связи. Решающий фактор формирования мирового рынка и мирового хозяйства в целом — международное разделение труда (МРТ). Его можно определить как специализацию отдельных стран в рамках мирового (всемирного) хозяйства на тех или иных видах продукции и услуг, что обусловливает и предполагает обмен этих товаров и услуг на мировом рынке. Таким образом, МРТ является пространственной формой общественного разделения труда, характеризующейся разрывом между местом производства и местом потребления

	Международное разделение труда.

Решающий фактор формирования мирового рынка и мирового хозяйства в целом — международное разделение труда (МРТ). Его можно определить как специализацию отдельных стран в рамках мирового (всемирного) хозяйства на тех или иных видах продукции и услуг, что обусловливает и предполагает обмен этих товаров и услуг на мировом рынке. Таким образом, МРТ является пространственной формой общественного разделения труда, характеризующейся разрывом между местом производства и местом потребления (Н. Н. Баранский). 
В МРТ можно различить две ситуации. Первая – когда страна ввозит какой-либо продукт из другой страны потому, что по природным условиям совершенно не может его производить; и вторая ситуация – когда ввозится продукт, который можно было бы произвести и у себя, но это обошлось бы дороже. Первую ситуацию можно назвать абсолютным МРТ, вторую — относительным. 
В основе МРТ лежат различия в природе и в самих людях. 
Одна из наиболее очевидных и первоначальных предпосылок МРТ — различия между странами в природно-географическом отношении. Страны различаются по своим природным богатствам, почвенно-климатическим условиям, размерам территории, экономико-географическому положению и т.п. и специализируются в соответствии с этими различиями. 
С развитием общества множатся и общественные причины МРТ – такие, как исторические и производственные традиции, различия в цене и квалификации трудовых ресурсов. Они перекрывают и заслоняют причины, лежащие в природных различиях, но не отменяют их. 
В современную эпоху главный фактор формирования МРТ — научно-технические достижения, способность страны генерировать идеи, воплощать их в новые технологии и внедрять эти технологии в производство и быт. „В наше время преимущества в конкурентной борьбе уже не определяются ни размерами страны, ни богатыми природными ресурсами или мощью финансового капитала. Теперь все решают уровень образования и объем накопленных обществом знаний“[1]. Главный побудительный мотив к участию в МРТ — экономическая выгода, получаемая при производстве товаров в тех странах, где для этого имеются абсолютные или сравнительные преимущества. Если страна производит на единицу затрат какого-то товара больше, чем ее конкуренты, то она имеет абсолютное преимущество в производстве данного товара. Ей выгодно вывозить этот товар, а другим странам выгодно его покупать, так как собственное производство обошлось бы дороже. 
Но торговля, МРТ развиваются и в условиях, когда страна ни в чем не располагает абсолютным преимуществом. Английский экономист Д.Ри​кардо в начале XIX в. открыл закон сравнительного преимущества: каждая страна располагает сравнительным преимуществом в производстве какого-то товара, торгуя им в обмен на остальные. 
МРТ в своем развитии прошло несколько этапов. К концу XIX — началу XX в. процесс его формирования в основном завершился. Чисто торговые мирохозяйственные связи дополнились экспортом капитала и миграциями рабочей силы, началось развитие международных производственных связей.
	МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ, обмен товарами и услугами между людьми и фирмами разных стран. На протяжении нескольких тысячелетий, со времени зарождения цивилизаций, вывоз товаров в зарубежные страны в обмен на иноземные товары являлся неотъемлемой чертой мирового хозяйства. В 19 в. стремительный рост производства и развитие средств транспорта и связи привели к огромному расширению сферы внешней торговли и увеличению ее объема. Тем не менее на протяжении большей части 20 в. действовала тенденция к снижению доли пересекающих границы товаров и услуг в совокупном мировом объеме производства. Регулирование внешней торговли - меры государственного регулирования, направленные на сокращение импорта и расширение экспорта с целью ликвидации дефицита платежного баланса. Регулирование внешней торговли выражается в форме введения пошлин, экспортных субсидий, импортных квот и т.п. Объективная потребность в международном регули​ровании торговли с помощью единых норм и правил на​чала ощущаться уже в 30-х годах, когда односторонние протекционистские действия национальных правительств резко сузили возможности мировой торговли.

соглашения по вопросам тарифов и торговли, получившего наименование ГАТТ. Вступив в силу с 1 января 1948 г., это соглашение как бы дополняло в таможенное тарифной сфере работу другой организации в области валютно - финансового обеспечения внешней торговли— Международного валютного фонда (МВФ).

Принципы ГАТТ. Несмотря на сложность и определенную противоречивость статей, составляющих основу ГАТТ, все они базируются на ряде принципов: принцип взаимности, принципу не дискриминации, принцип взаимности торговых уступок, принципа взаимности при снижении та​моженных пошлин, непри​емлемость односторонних действий. В декабре 1993 г. был подготовлен Итоговый до​кумент Уругвайского раунда, включающий результаты всех предшествующих переговоров и предусматриваю​щий создание на базе ГАТТ Всемирной торговой организации (ВТО).  Всемирная торговая организация будет контролировать выполнение всех предшествующих соглашений, заключенных под эгидой ГАТТ, в том числе соглашений, заключенных по результатам Уругвайского раунда. Членство в ВТО будет  начать для каждого государства-участника автоматиче​ское принятие на себя в полном объеме всего пакета уже заключенных договоренностей. В свою очередь ГАТТ, точнее его преемник ВТО, значительно расширя​ет сферу своей компетенции, превращаясь в важнейший международный, орган, регулирующий развитие между народных экономических связей.                   



	Международная миграция рабочей силы.
       Одним из проявлений интернационализации и демократиза​ции хозяйствен​ной и социально-культурной жизни человечест​ва, а также последствий ост​рых межнациональных противоре​чий, прямых столкновений между наро​дами и странами, чрез​вычайных ситуаций и стихийных бедствий являются крупно​масштабные внутристрановые и межстрановые перемещения населения и трудовых ресурсов в разных формах. Это и добро​вольные мигранты, пользующиеся правами и возможностями, предоставленными им мировой цивилизацией и международны​ми рынками труда для выбора места жительства и работы, бе​женцы и вынужденные мигранты, покидающие отчий кров не по своей воле, а под давлением обстоятельств. Организационно-институциональные, нормативно-правовые и финансовые механизмы регулирования, созданные в прошлые годы на глобальном (в рамках ООН и других организаций), ре​гиональном (региональные экономические организации) и на​циональном (в основном промышленно развитыми странами) уровнях, позволяют мировому сообществу постепенно ослаблять остроту в сфере международной миграции населения и нормали​зовать миграционные потоки. Межстрановая миграция населения и трудовых ресурсов возни​кает при наличии значительного контраста в уровнях экономи​ческого и социального развития и темпах естественного демо​графического прироста стран, принимающих и отдающих рабо​чую силу. Географическими центрами иммиграции являются наиболее развитые страны, такие, как США, Канада, Австралия, большинство западноевропейских стран, а также страны с высо​кими доходами от продажи нефти и бурным экономическим ростом (Саудовская Аравия, Бахрейн, Кувейт, Объединенные Арабские Эмираты и т.д.). Внешняя трудовая миграция относится к одному из видов ме​ждународной миграции населения, который характеризуется пе​ремещением рабочей силы, как правило, из менее развитых в экономически более развитые страны на временную работу с последующим возвращением на родину. Мировой опыт свидетельствует, что трудовая миграция обес​печивает несомненные преимущества как принимающим рабо​чую силу странам, так и поставляющим ее. Но она способна по​родить и острые социально-экономические проблемы.


	Международные валютные отношения.
Международная валютная система - динамичная, развивающаяся система. Она постоянно меняется, эволюционизирует. Направление эволюции МВС определяется ведущими тенденциями трансформации экономики стран Запада, изменениями условий и потребностей мирового хозяйства в целом.
В своем развитии международная валютная система прошла четыре этапа, которые представляют четыре международные валютные системы.
Первая система, так называемого золотого стандарта, стихийно сложилась к концу 19 века. При нем валюты ряда государств свободно обращались в золото на внутренних рынках своих стран. Система золотого стандарта характеризуется следующими чертами:
- определенным золотым содержанием валютной единицы;
- конвертируемостью каждой валюты в золото обеспечивается как внутри, так и за пределами границ отдельного государства;
- золотые слитки могут свободно обмениваться на монеты, золото - свободно экспортируется и импортируется, продается на международных рынках золота;
- поддержанием жесткого соотношения между своим золотым запасом и внутренним предложением денег.
Механизм международных расчетов, основанный на золотом стандарте, устанавливал фиксированный курс валют. Разновидностями золотого стандарта являлись золотомонетный, золотослитковый и отчасти золотодевизный стандарты. Эволюция от одной формы золотого стандарта к другой протекала в ходе развития мировой системы капитализма. Вторая система - система золотодевизного стандарта, стала результатом решений Генуэзской конференции (1922 г.). Позднее он был признан большинством капиталистических стран. При золотодевизном стандарте банкноты размениваются не на золото, а на девизы (банкноты, векселя, чеки) других стран, которые затем могли быть обменены на золото. В качестве девизной валюты были избраны американский доллар и английский фунт стерлингов. Международный валютный фонд, созданный на Бреттонвудской конференции. Он призван обеспечивать соблюдение странами-членами официальных валютных паритетев, курсов и свободной обратимости валют. К концу 60-х годов Бреттонвудская система приходит в противоречие с усиливающейся интернационализацией мирового хозяйства, активной спекулятивной деятельностью транснациональных корпораций в валютной сфере. Режим золото-долларового стандарта на практике постепенно стал превращаться в систему долларового стандарта. Ямайская валютная система - современный международный валютный механизм. Основные составляющие современного международного валютного механизма сводятся к следующему:
1. Функция золота в качестве меры стоимости и точки отсчета валютных курсов упразднялась. Золото утрачивает денежные функции и становится обычным товаром со свободной ценой на него. В то же время оно остается особым товарным ликвидным
активом. В случае необходимости золото может быть продано, а полученная валюта использована для платежа.
2. Странам предоставлялось право выбора любого режима валютного курса. Валютные отношения между странами стали основываться на "плавающих" курсах их национальных денежных единиц.

	Капитал как фактор производства.
В эк-ке факторы произ-ва - это все то, что, участвуя в произв-м процессе, создает, делает, произ-т товары и услуги. Экономисты начала XIX в. говорили обычно о трех факторах произ-а - земле, труде и капитале. Понятно, что земля, труд и капитал - это некие обоб-ия, агрегированные факторы произ-ва. Капитал - этовсе, что исп-ся в произ-ве, но не является ни землей, ни трудом, т. е. созд-е человеком ср-ва произ-ва, орудия труда, сырые материалы и т. д. Такой капитал часто называется реальным в отличие от капитала фин-го (денег и близких к ним финансовых инструментов - таких, как акции, облигации и т. д.). Осн-й капитал вкл-т основные средства, а также незавер-е долгос-е инвестиции, немат-ые активы и новые долгос-ые фин-е инвестиции (вложения).Основные ср-ва, арендованные с правом послед-го выкупа или в конце аренды по условиям договора, перех-ие в собств-ть арендатора,   учит-ся также , как  соб-ые осн-е ср-ва. В состав капитала также включ-ся затраты на незаве-ые кап-ые вложения в основные ср-ва и на приобр-е оборуд-я. Оборотный  капитал– это часть капитала фирмы, влож-го в его текущие активы. По материально-вещественному признаку в состав обор-го капитала включ-ся: предметы труда, готовая продукция на складах, товары для перепродажи, денежные ср-а и ср-ва в расчетах.  Хаара-ной особ-ю оборотных ср-в является скорость их оборота. Функц-ая роль оборотных ср-в в процессе произв-а в корне отличается от основного капитала. Оборотные средства обеспечивают непрерывность  процесса производства. Амортизация
процесс переноса стоимости основных средств или нематериальных активов по мере их износа на производимый с их помощью продукт или на услуги.


	Рынок труда.
Сфера труда – важная и многоплановая область эк-ой и соц-й жизни общества. Она охватывает как рынок рабочей силы, так и ее непосредственное использование в общественном производстве. Рынок рабочей силы, или как его еще называют, рынок труда, имеет принц-ую особенность – его сост-ми являются непоср-но живые люди, которые не только выступают носителями рабочей силы, но и наделены специф-и особ-ми: психофизиол-и, соц-ми, культ-ми, религ-ми, полит-ми и др. Эти особ-ти оказывают сущ-ое влияние на мотивацию и степень трудовой активности людей и отражаются на состоянии рынка рабочей силы в целом. Рынок труда представляет собой механизм осуществления контактов между покупателями рабочей силы (нанимателями) и продавцами рабочей силы (нанимаемыми). Этот рынок включает не только специально организованные учреждения – биржи труда, но и все индивидуальные сделки по найму рабочей силы. рынок труда, как и все прочие рынки, действует на основе ценового равновесия, т.е. основным рыночным регулятором служит цена – в данном случае рабочей силы (заработная плата). Именно с помощью заработной платы, по их мнению, регулируется спрос и предложение рабочей силы, поддерживается их равновесие. Так, предложение рабочей силы определяется, в первую очередь, факторами демографическими – уровнем рождаемости, темпами роста численности трудоспособного населения, его половозрастной структурой.   зарплата – рыночная цена труда, которая колеблется вокруг своей основы – естественной цены,    справедливая зарплата соответствует предельной производительности труда, зарплата – естественная цена труда (минимум средств существования рабочих).



	Рынок природных ресурсов.
Природные ресурсы – это земля и недра, растительный и животный мир, лесные и водные ресурсы, воздушный бассейн и климат, т.е. все то, что окружает человека и формирует внешние условия его созидательной деятельности. Стоит разобраться в том, какие виды природных ресурсов выделяет экономическая наука. Любой вид природных ресурсов может быть отнесен к одной из двух главных категорий:

· воспроизводимые ресурсы – производственные ресурсы, которые могут быть восстановлены в силу природных процессов в обозримой перспективе (не более 1-2 поколений) и потому потенциально способны существовать на Земле вечно (ресурсы растительного и животного мира);

невоспроизводимые ресурсы – производственные ресурсы, предложение которых абсолютно фиксировано и которые, в случае их потребления, не могут восстановиться в обозримой перспективе. Классическим примером воспроизводимого ресурса является лес. Если его вырубать, то со временем вырубки снова зарастут (даже если не заниматься лесопосадками специально). Однако воспроизводимость таких ресурсов, как лес, чистая вода, рыба, пушной зверь, нельзя абсолютизировать. Способности природы в воспроизводству ресурсов не безграничны. Еще более аккуратно надо обращаться с невоспроизводимыми ресурсами, то есть теми природными богатствами, потраченный объем которых природными процессами не восстанавливается. Это относится практически ко всем видам минерального сырья: нефти, газу, углю, рудам металлов, запасам солей; а так же к земельным ресурсам в их естественном природном виде. Невоспроизводимые ресурсы разделены на две группы: 

· невозвратные ресурсы – природные ресурсы, которые уничтожаются в процессе потребления, а потому не могут быть восстановлены для их дальнейшего использования;

возвратные ресурсы – природные ресурсы, которые после использования могут быть ценой определенных затрат и обычно с некоторыми потерями в объеме восстановлены для их дальнейшего использования. Невозвратные ресурсы – это, прежде всего, топливо, которое при использовании просто сгорает, отдавая содержащуюся в нем энергию. К этой же категории можно отнести фосфор и калийносодержащие руды, из которых изготавливают минеральные удобрения. Возвратными являются такие ресурсы, как металлы (железо, медь, золото и др.), бумага и картон, резина, а также пластмассы. С помощью специальных технологий их можно снова восстановить и использовать для изготовления новых благ. Рента как экономическая категория представляет собой вид дохода, регулярно получаемого с земли и других природных богатств, количество которых строго ограничено. Рента является формой реализации собственности на природные ресурсы. цена земли - это покупная цена не земли, а той земельной ренты, которую она приносит. Арендная плата

Плата за предоставление объекта аренды во временное пользование. Размер, периодичность и сроки внесения платежей определяются договором аренды. Как правило, арендная плата включает в себя амортизационные отчисления, расходы на капитальный ремонт. 


	ВНП и ВВП.
Наиболее широко используемым показателем функционирования национальной экономики – производство товаров и услуг, является валовой национальный продукт (ВНП). Он определяется как рыночная ценность (стоимость) всех конечных товаров и услуг, произведенных в экономике страны за год. При этом учитывается годовой объем конечных товаров и услуг, созданных гражданами данной страны как в рамках национальной территории, так и на территории других стран. К показателю ВНП близок показатель валового внутреннего продукта (ВВП). Он представляет собой стоимость конечной продукции, произведенной на территории данной страны за год, независимо от национальной принадлежности предприятий. При подсчете ВВП не учитывается стоимость продукции, произведенной на предприятиях данного государства вне его территории. ВНП отличается от ВВП на сумму так называемых факторных доходов от использования экономических ресурсов данной страны за рубежом. К факторным доходам относят доход наемных работников, рентный доход, ссудный процент и прибыль предприятий (фирм). Если к показателю ВВП добавить разность между доходами, полученными предприятиями и физическими лицами данной страны за рубежом, с одной стороны, и доходами, полученными иностранными инвесторами и работниками в данной стране, с другой стороны, то получим показатель ВНП. У большинства стран различие между ВНП и ВВП невелико и колеблется в пределах ± 1% от ВВП.

ВНП исчисляется в показателях номинального, реального и потенциального ВНП (ВВП). Номинальный ВНП – это стоимость объема производства в каждом году, исчисленная в рыночных ценах этого года. Рассчитывается путем суммирования стоимостных объемов производства (цены, умноженной на количество) всех миллионов товаров и услуг, произведенных в экономике. Величина номинального ВНП может изменяться под влиянием как динамики физического объема производства, так и динамики уровня цен.

Реальный ВНП измеряет стоимость всей произведенной продукции в ценах базового года и является основным показателем физического объема производства. Когда повышается реальный ВНП, это свидетельствует о том, что совокупный объем производства вырос, т.е. произведено больше товаров и услуг. Следовательно, динамика реального ВНП более точно отражает изменения в производстве товаров и услуг, нежели это делает показатель номинального ВНП. ВВП при расчете производственным методом получается как разность между выпуском товаров и услуг в целом по стране, с одной стороны, и промежуточным потреблением - с другой, или как сумма добавленных стоимостей, создаваемых в отраслях экономики. При этом обьемы добавленной стоимости по отраслям рассчитываются в основных ценах, то есть не включающих налоги на продукты, но включающих субсидии на продукты. Для расчета ВВП в рыночных ценах необходимо добавить чистые (за вычетом субсидий) налоги на продукты и на импорт.

Валовой внутренний продукт, рассчитанный методом использования, представляет собой сумму расходов всех экономических секторов на конечное потребление, валовое накопление и чистого экспорта.



	Формирование производственного спроса.
СПРОС ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ - спрос на ресурс, который предназначен для производства других ресурсов. Причем данный спрос имеет производственный характер, т. е. удовлетворяет потребности не непосредственно, а опосредованно, через производство товаров и услуг. Отсюда следует, что спрос на ресурс зависит не только от его производительности, но и от цены товара, произведенного с помощью этого ресурса. Спрос на ресурс со стороны производителя сохраняется до тех пор, пока каждая его дополнительная единица способствует общему приросту дохода, т. е. данный прирост больше издержек производства. Производственный спрос возрастает тогда, когда повышается производительность ресурса и цена произведенного с его помощью товара. Факторы спроса на ресурс, предъявляемого производителями, фирмами: цена ресурса; производительность ресурса; цена на продукцию, производимую с помощью ресурса; цена на другие ресурсы, их взаимозаменяемость; число предприятий, предъявляющих спрос на ресурс; ожидания потребителей ресурса; государственное регулирование рынка ресурса. Факторы определяющие эластичность спроса на ресурсы:

· цена;

· уровень дохода предприятия;

· возможность взаимозамещения применяемых в производстве ресурсов и факторов;

· наличие на рынке взаимозаменяемых и взаимодополняемых факторов производства;

· стремления к новациям.


	Платежный баланс страны.
БАЛАНС ПЛАТЕЖЕЙ - система  показателей,   отражающая соотношение между платежами страны за границу и поступлениями из-за границы за определенный период времени (год, квартал, месяц). Баланс платежей -наиболее распространенный вид баланса международных  расчетов;   характеризует    состояние внешнеэкономических      связей страны. Различают    активный и  пассивный баланс платежей. Если страна получила платежей из-за границы на большую сумму, нежели произвела их, то баланс платежей активный, а если, наоборот, из-за границы получила платежей на меньшую сумму, чем произвела их за границу, то баланс платежей является пассивным. Схему баланса платежей можно представить в следующем виде: 1) Баланс внешнеторговый - поступление валюты от экспорта и платежи по импорту товаров; 2) Баланс услуг и некоммерческих платежей - платежи и поступления по транспортным и страховым операциям, почто-во-телеграфной и телефонной связи, комиссионным операциям, туризму, потребительским переводам (зарплата, наследство, пенсии, стипендии), содержание дипломатических и торговых представительств, проценты И дивиденды по инвестициям, платежи за лицензии, использование изобретений и военные расходы за границей; 3) Баланс движения капиталов и кредитов, отражающий приток иностранных капиталовложений и займов, а также предоставление кредитов и инвестиций за границей.

	Потребление. Сбереженияю Инвестиции.
Сбережения - часть денежных доходов населения, предназначенная для удовлетворения потребностей в будущем. ЛИЧНЫЕ СБЕРЕЖЕНИЯ — часть денежных доходов населения, не используемая на потребление, а откладываемая в целях накопления. Численно Л.С. равны разности между личным располагаемым доходом и личными потребительскими расходами. Л.С. образуются по разным причинам: 1) в связи с низкими доходами, не позволяющими сразу приобрести нужную вещь; 2) в целях создания денежного резерва «на черный день»; 3) в качестве способа выгодного инвестирования части дохода. Уровень сбережений зависит в основном от масштаба доходов, уровня цен, процентных ставок в сберегательных банках. ИНВЕСТИЦИИ — совокупность затрат, реализуемых в форме долгосрочных вложений частного или государственного капитала в различные отрасли национальной (внутренние И.) или зарубежной (заграничные И.) экономики с целью получения прибыли: денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, лицензии, в том числе и на товарные знаки (кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской и других видов деятельности в целях получения прибыли (дохода)). Потребление - Использование общественного продукта в процессе удовлетворения экономических потребностей людей, заключительная фаза процесса общественного производства.   Различают производственное и непроизводственное потребление. 
      Непроизводственное потребление делится на общественное и личное. 
      Непроизводственное, основной частью которого является личное потребление, - индивидуальное и совместное присвоение потребительских благ, направленное на удовлетворение материальных и духовных потребностей людей. 


	


