1. Понятие и структура мир. хоз-ва. Мир. эк-ка – совокупность эк-к отдельных стран и отдельных регионов и связывающие их межд. отношения. Мир. эк-ка – совокупность нац. хоз-в, находящихся в постоянной динамике, развитии, обладающих растущими взаимосвязями и взаимовлиянием, в результате чего складывается более или менее целостная мир. система. Объедин. роль во всей мир. системе явл. межд. эк. отношения. М.э. хар. многообразием составляющих и сложной структурой. Предметом исслед. мир. эк-ки явл. взаимоотнош. м/у людьми по поводу произ-ва, обмена и потребления жизненных благ. Основные этапы развития мир. эк-ки: 1)14-18в Объединение внутристрановых эк-к в страновые; 2) Объединение страновых эк-к в региональные; 3)1917-1945 и 60-е Объединение регион. эк-к в единое мир. хоз-во. В основе функционирования лежит рыночное ведение хоз-ва. В основе становления и развития мир. хоз-ва лежит: закон относительного преимущества; закон абсолютного преимущества(теория сравнительных издержек). Важнейшие черты и закономерности формирования мир. эк-ки: Предпосылки: пассивно существующие, но не используемые ресурсы. Сущ. 3 типа таких ресурсов: природно-климатические; демографические; экономические(размер накопленного богатства). Факторы – эл-ты эк-ки, используемые активно: земля, рабочая сила, ср-ва произ-ва, НТП. Движущая сила: гос-во и предпринимательство. Закономерностью развития эк-ки явл. неравномерность развития эк-к разных стран. Сущ. 2 вида основных неравномерных развития: циклическое; нециклическое.
2. МРТ как основа формирования мир.хоз-ва. МРТ-специализация отдельн. стран на произ-во тов. и услуг, кот. они обмениваются между собой. Факторы, опр. положение страны в МРТ:

1)природно-геогр. условия;

2)технич. прогресс;

3)соц-эк. условия (достигнутый уровень пр-ва, демографич. ситуация, обществ-полит строй);

МРТ возникает независимо от воли и сознания людей, но носит объективный характер. Цель МРТ: посредством установленных эк.связей м/у странами оказать наиболее благоприятное внешнее и внутр. воздействие на струк-у нац. хоз-ва. Место каждой страны в мир.эк-ке определяется совокупностью импортн. потребностей и эксп. возможностей. Различают 2 формы МРТ: специализация(концентрация пр-ва однородной продукции в 1 или неск. странах мира, для удовлетвор. потребностей. Формы: производственная, внутрифирменная, межотраслевая, внутриотраслевая. Различают спец. по странам и регионам. Отрасли межд.спец.-отрасль или группы отраслей опред. характер и уровень спец.страны) и кооперация(объединение произв. аппаратов 2-х или более стран в интересах выполнения произв. программ для технич. совершенствования произв.продукц. Признаки межд. кооперац.:предвар. согласование условий кооперирования; координация произв. деят-ти в процессе реализ. данной продукции; наличие субъектов кооперирования). МРТ привело к устойчивой тенденции интеграц. процессов, выполняются работы, невыполнимые маломасштабными и разроздненными структурами, повышается качество продукции.
3. Глобальные проблемы мир. хоз-ва. 3 группы проблем: 1) взаимоотношения м/у различными странами; 2) соотношения численности людей; 3) кол-во природных ископаемых. Основные проблемы: ликвидация нищеты, голода, безработицы, безграмотности; охрана окр. среды; обеспечение чел-ва сырьем и энергией; освоение мир. океана. Позиции развитых стран по решению глоб. проблем: решение глоб. пр. не должно затрагивать интересы развю стран; обеспечение ресурсами надо проводить за счет запасов сырья и энергоносителей других стран, тем самым поддерживая их одностороннее развитие; продовольств. помощь должна оказываться в пределах объемов и форм, позволяющих оказывать давление на полит. стр-ру  этой страны; эколог. проблемы должны решаться всем чел-вом, включая и слаборазвит. страны.
4. Междунар. торгово-эк. союзы. МТЭС – союзы, кот. образуют эк. интеграции (форма эк. интегр.). Соседние страны образуют торгово-эк. союзы. Для каждого региона имеются особо крупные ТЭС. НАСА – объединяет США, Канаду и Мексику, создана в 1992г. 20% объема мир. торговли. МЕРКОСУР – в Лат. Америке объединяет Аргентину, Бразилию, Парагвай, Уругвай. Создана в 1991г. 45% населения Лат. Америки, 50% ВВП и 30% внешнеторгового оборота. АСЕАН – объединяет страны юго-вост. Азии, создана в 1967г. В 1995г. в нее вошел Вьетнам. ЕАСТ – европейская ассоц. свободной торговли, входят 7 стран. ЛААИ – 1980г., входят Мексика, Бразилия, Чили, Венесуэла, Аргентина, Колумбия, Перу, Эквадор, Боливия. Карибское сообщество(1974г.). Арабский общий рынок, Южно-африк. таможенный союз.

5. Основные межд. эк. организации. Делятся на 4 группы: 1) всемирная орг. ООН и орг., созданные по ее инициативе; 2) орг., созданные по инициативе ведущих стран; 3) орг. европейского строительства; 4) двусторонние и многосторонние соглашения м/у странами. Орг. по системе ООН характеризуются различ. принципами и механизмами, а также степенью связей с руководящими странами ООН. К 1 группе относятся: МВФ((межд. вал. фонд) МВФ должен способствовать развитию межд. торговли путем устранения ограничений по межд. текущим операциям и ведения обратимости валют. Поэтому МВФ оказывает фин. помощь для устранения дефицитов платежных балансов и обеспечения устойчивости вал. курсов. В 80-90е превратился в крупный фин. центр, где основа – кредитование, направленное на эк. развитие. Ср-ва МВФ образуются за счет займов на частных рынках ссудного капитала. С 95г МВФ пользуются развив. и перех. страны. Развитые страны перестали пользоваться МВФ.) и МБРР((межд. банк реконструкции и развития), кот. имеет филиалы: МФК(межд. фин. корпорац.) и МАР(межд. ассоциац. развития, вместе они образуют мир. банк. Задачи мир. банка: крупнейший инвестиц. центр кредитования в развивающиеся страны и страны с перех. эк-кой крупных проектов. Банк покрывает кредиты на 30% ст-ти проекта, а остальн. 70% несет страна заемщик.). ВТО объединяет более 130 стран. Цели ВТО: содействие развитию и либерализации(ликвидация там. ограничений, устранение всех форм дискриминации межд. торговли, урегулирование споров, предоставление консультаций.) межд. торговли. ФАО(1994г, 170 стран) – продовольственная и с/х орг. объед. наций. СОНКТАД – конференция ООН по торговле и развитию. ЮНИДО – орг. об.наций по пром. развитию. Всемирная орг. интеллект. соб-ти(1970г, свыше 160 стран, в т.ч. Россия). ОСЭР –орг. эк. сотрудничества и развития, а также ее автономные учреждения: ОПЕК, Парижский клуб кредиторов, Межд. энергетическое агентство.
6. Формы эк. интеграции и различия во взглядах на нац. суверенитет. Интеграция – процесс срастания эк-к соседних стран в единый хоз. комплекс на основе устойчивых эк. связей м/у их фирмами. Типы интегр.: 1) регионально-эк. интеграция на уровне межгосуд. интегр.; 2) региональная на микро уровне, ведомая частными кап. вложениями. Интеграция дает возможность увеличивать масштабы пр-ва. Формы межг. интегр.: 1) зона своб. торговли – ликвидация препятствий по взаимодоговоренности стран(там. пошлины). Хар. черты: каждая страна-член устанавливает свой тариф на там.пошл. и др.; нет никаких надстрановых надстроек. К зоне св. торг. относятся: порт, транзитные зоны, беспошлинные склады на предприятии. +:позволяет совершенствовать свою  торгово-эк. деят-ть; возможность регулировать товаропотоки. -:излишняя либерализация, местное произ-во может понести убытки. 2) там. союз – сохраняются хар. черты св. торг. зоны, но здесь создается единый таможенный тариф по отношению к др. странам. Суверенитет на внешнеэк. связи. +: возможность переориентировки; благотворно влияет на нац. эк-ку; стабилизирует внутренний рынок. 3) общий рынок – своб. движение товаров, услуг и капитала, раб. силы м/у странами-участницами. Но необходимо достигнуть и регулировать ряд параметров: выравнивание уровня налогов; устранение бюджетных субсидий отдельным предприятиям; преодоление различий в нац., трудовых и хоз. законодат.; координация нац-кред-фин. структур. Если все эти параметры соблюдаются, то эта форма перерастает в эк. союз. 4) эк. союз – сохраняет все черты, присущие 3 формам, но создается система межгосуд. регулирования и проведения единой эк. политики. Эк. суверенитет практически отнят у стран-участниц союза. Создаются надстрановые структуры. 
Струкрура ЕС: совет министров(законодат. орган), комиссия Европ. сообществ(исп. орган); Европарламент(контролир. орган, избирается тайным голосованием); суд Европ. сообществ.

7. 8. Интеграция в странах СНГ. Основные направления развития интеграции в странах СНГ. Интеграция в СНГ опирается на такие объективные факторы, как сложившееся в прошлом разделение труда, технологическая взаимозависимость, элементы общего культурно-цивил. пространства. Главные препятствия интеграции – опасение в странах – членах СНГ ограничить свой суверенитет, эк. трудности, незавершенность строит-ва новой соц.-эк. системы. Организационные рамки интеграц. процессов опред. разветвленной системой органов СНГ. Помимо этого заключено большое число соглашений эк., полит. и гуманитарного хар-ра м/у отдельными странами – членами СНГ, целью кот. явл. развитие внутрирегионального сотрудничества. Отрицательное воздействие на интегр. процессы в СНГ оказал фин. кризис в России в 1998г., это затронуло экспорт стран СНГ в Россию. В большей степени пострадали Белоруссия, Украина, Казахстан, Киргизия, Молдавия. Наиболее интенсивная интеграция идет м/у Россией и Белоруссией. 1995г. Таможенный союз(Россия, Белоруссия, Казахстан, Таджикистан). Результаты интеграции СНГ оказались противоречивыми: было достигнуто мн-во договоренностей. но больш-во из них не было выполнено. В то же время СНГ не распалось и в целом доказало целесообразность своего существования.
9. Сущность и формы зарубежного инвестирования. Большое значение имеет вывоз капитала, когда конкурентоспособность определяется быстротой разработки и внедрения тех. изменений. Заемщики получают ср-ва для инвестиц. вложений, а кредиторы – обязательства или акции, кот. гарантируют получение дивидендов или % в будующем. Причины вывоза капитала: получение прибыли; МРТ т.к необходима детализация и специализация пр-ва; тамож. барьеры; экология(вредные пр-ва стараются организовать в другой стране и даются займы прав-ву этой страны); политика. Формы: предпринимательская(делится на: прямые инвестиции, когда кредитование или приобретение акций обеспечивает контроль инвестора над объектом размещения капиталоа и делает его собственником; портфельные – кредитование или приобретение акций не дает право реального контроля над объектом инвестирования); ссудные(собственником остается страна, кот. дает кредит). Вывоз капитала имеет + и -.
+ для страны донора: более эффективное использование капитала по сравнению с внутр.; расширение своего влияния на мир. рынке; вывоз ср-в произ-ва за пределы своей страны.

+ для страны получателя капитала: развитие или реанимация отсталых отраслей; выявление новых раб. мест и уменьшение соц. напряженности; возможность использования техн. достижений. - для страны донора(экспортера): отвлечение фин. ресурсов для развития своей страны; сокращение рабочих мест. - для страны-импортера: угроза эк. безопасности из-за захвата эк. власти ин. гос-вом; вывоз устарелого оборудования в эти страны; рост внешних долгов, необходимость изыскивать фин. ресурсы для оплаты этих долгов; потери части налог. и там. поступлений; низкая оплата труда работников этой страны. Изъятие из страны импортных фин. вложений может привести к инфляции, а так же к снижению курса нац. валюты.
10. ТНК как основа системы межд. эк. отношений. ТНК явл. субъектом мир. эк-ки и обладают необходимым капиталом, способным организовать произв. деят-ть на междунар. хоз. пространстве, а также обладающие опред. правами и обязанностями. ТНК –форма соврем. межд. произ-ва, основанная на фин-технолог. связях м/у предприятиями разных стран, при кот. обеспечивается контроль головной фирмынад всеми сторонами деят-ти. Непрерывное возрастание роли ТНК в мир. хоз-ве наиболее выраженная тенденция совр. межд. труда. ТНК бывают нац.(компания с контролирующим капиталом однонац. происхождения) и многонацион.(хоз. предприятия, действующие в 2-х или более странах и в операциях кот. содержится опред. зарубежный компонент(экспорт и заруб. произ-во составляют не менее 25% оборота). В 1974 году в ООН был образован центр ТНК, где производится сбор информации на базе двусторонних соглашений. В мире 45тыс ТНК и 280тыс. их филиалов.Объем продаж от 10 млрд.$ до 100млрд.$ в год. Характерн. черты совр. ТНК, кот. обеспечивают защиту от национализации ТНК: установление системы межд. произ-ва, основанной на распределении произв. единиц по разным странам; проникновение ТНК в передовые отрасли произ-ва. Чаще всего переносят произ-во из стран базирования за границу(льготы:транспорт; возможность использ. дешевую раб. силу; использ. льгот, предусмотренных законодат. страны, где расположен филиал). + для стран-где ТНК образуют филиалы: передача произв. технол. в отрасли; содействие в стимулировании изменений в эк-ке развив. стран. Негативная роль ТНК: расточительное отношение к прир.ресурсам, эксплуатация. В 1974-1987гг. на сессиях ООН по ТНК было принято решение о разработке и внедрении кодекса ТНК. В целом ТНК способствуют интеграции и транснационализации. 
11. Инвестиционный климат в системе заруб. инвестирования. Благоприятной для инвестиций явл. страна, в кот. стабильное полит. состояние, благоприятные природные условия, благоприятный налоговый климат.

12. Свободные экономические зоны и их виды. Магазин беспошлинной торговли – там. режим, при котором товар реализовывается под там. контролем и на там. территории РФ: аэропорты, порты, иные места, определяемые там. органами РФ без налогов и без применения каких-либо мер эк. политики. Свободная там. зона – свободный склад – место, где импортируемый товар размещается и используется в соответствии с территориальными границами или помещениях без взимания пошлин. А Российские товары размещаются и использ. на условиях, применяемых к ввозу в соответствии с там. режимом экспорта в порядке, определенном там. кодексом. 
13. Межд. рынок услуг. К МРУ относятся транспортные услуги, туризм и пр. деловые услуги(соц. культурн. отрасли: наука, рекреационные). На МРУ преобладают развитые страны(70% мирового экспорта услуг). Доля в мир. экспорте МРУ стран с перех. эк-кой более 4%. На долю РФ падает 1%. Интенсивно развивается рынок связей(почтовая-играет подчинит. роль; электрическая-эл. почта, прием знаков, символов, телеграф, радиовещание) и информ. систем. Направлением развития в эл. связи явл. Интернет. Использование инф. систем позволяет компаниям увеличить эффект своей работы за счет быстрой систематизации и обработки данных со всего мира. В результате применения таких видов связи снижаются затраты.
14. Формы межд. обмена технологиями. Может осуществлятся: 1)на некоммерческой основе(публикации, конференции, симпозиумы, миграция ученых и специалистов, распространяется главным образом на фундаментальные НИОКР); 2)на коммерческой основе(передача на условиях лицензионных соглашений прав пользования изобретениями – патентов, лицензий). Передача технолог. осуществляется: заруб. филиалам(дочерним фирмам ТНК) и независимым фирмам. Крупнейшим в мире экспортером технологий явл. США, Аргентина, Бразилия, Мексика, Индия, Турция, Япония. Весь рынок высокотехнолог. продукции делится на 50 макротехнологий. США контролирует мир. рынок по 22, Германия – по 11, Япония – по 7.
15. Правовая охрана изобретений и ее учет в межд. сотрудничестве. Изобретения относятся к интеллект. соб-ти, изобретения патентуются. Охрана изобретений путем патентного права. В РФ выдается патент и права охраняются гос-вом на основе закона от 1990г. Основным межд. соглашением, регулирующим вопросы охраны прав на изобрет. и тов. знаки явл. Парижская конвенция по охране промышл. соб-ти 1883г. Особенности патентного права: 1)пп ограничивается территорией, т.е. право признается в той стране, где подана заявка. Междунар. патента не сущ., то же касается тов.знаков. 2)Выдача пп в каждой стране регулируется законодат. В 1970г. подписан «договор о патентной кооперации»(ТРИПС), вступил в силу с 1973г., объединил 180 стран: заявка подается в нац. ведомство, оно проводит экспертизу предшеств. уровня техники, затем докум. поиск и потом данные выводы сообщаются в нац. ведомство страны и если законодат. позволяет выдать патент, то он выдается. РФ подписала Евразийскую патентную конвенцию, кот. действует с 1 января 1996г., в ней исп. принципы Парижской конвенции, в основе кот. лежит: пп выдается лицу первым сделавшим заявку, то же и с тов. знаками. В 1992г. закон об охране мест происхождения.
16. Основные виды лицензионных соглашений. Патент – право использ. данного продукта. Право использования ноухау и тов. знаков явл. предметом межд. системы. Заключается соглашение о возмездном предоставлении прав практич. использ. этих продуктов – это соглашение наз. лицензионным. Сторонами этого соглашения явл. лицензиар(продавец) и лицензиат(покупатель). Виды лиц. соглашений: Неисключительная лицензия(простая, не ограничивает прав лицензиара продавать аналог лицензии другим покупателям на территории, где действует пп лицензиара как собственника) и Исключительная(предоставляет лицензиату монопольное право на использование изобретения ноухау в пределах опр. географ. тер-и, при этом лицензиар не имеет права на этой территории предоставлять данную лицензию третьим лицам, так же как и сам использ. свое изобретение. Ноухау – технолог. и конструкт. секреты изготовления новой продукции, а также значения и опыт технологий в произ-ве управлении, эксплуатации и обслуж. новой техники. Эти знания имеют коммерч. ценность и явл. товаром в межд. системе торговли. Они не патентуются, но носят конфиденциальный хар-р, поэтому перед заключением договора о продаже лицензии заключается договор о неразглашении ноухау и неиспользовании его не заключив договора. 
17. 18. Этапы развития межд. миграции рабочей силы. Особенности современного этапа миграции рабочей силы. Миграция – въезд или выезд трудоспособного населения для заключения трудового договора. Миграция явл. формой приспособления чел-ка к меняющимся условиям. Миграции различают по видам: безвозвратная; временно-постоянная(от 1 года до 6 лет); сезонная; маятниковая(ежедневный или еженедельный переезд в др. страну); нелегальная; утечка мозгов. Миграции выделяют как вынужденную и постоянную. В Европе насчитывается 1,8 млн. беженцев, в США 1 млн. Основную роль современного движения населения играет трудовая миграция, кот. становится типичным явлением. Эмиграция – выезд; иммиграция – приезд. Центры трудовой миграции: Западная Европа; Нефтедоб. страны Западной Азии; США и Канада. 
21. Теория сравнительных преимуществ. ТСП возникла в книге Давида Риккардо 1817г. Теория сравн. преимуществ рекомендует стране импортировать тот товар, издержки произ-ва кот. в стране выше, чем по экспортируемому товару. Это распространяется на любое кол-во стран. Главное достоинство теории: док-во, что межд. торговля выгодна всем ее участникам и разделение труда играет важную роль. Основным недостатком явл. то, что она не объясняет почему сложились сравнительные преимущества. Теория сравнительных издержек исходила из ациональных различий в стоимости, обусловленных затратами труда. Переход в конце ХIX начале ХХ в. к монополистическому капитализму ознаменовался тем, что возникла всемирная система хозяйства, для которой характерен ряд новых признаков: развилась акционерная форма ведения хозяйства; крупному капиталу стало тесно в рамках внутреннего рынка и в погоне за новыми прибылями он устремился в другие страны; вывоз капитала и расширившийся обмен сопровождались интернационализацией хозяйственных отношений; возникли международные монополии и на их основе в конечном счете произошел раздел мирового экономического пространства. В новых условиях развитие внешних связей строится уже не только на различиях в стоимости продукции, а на основе сопоставления факторов производства, соотношения спроса и предложения на другие факторы производства. Теория сравнительных издержек развилась в теорию сравнительных преимуществ. Авторы этой теории шведские экономисты Э. Хекшер и Б. Олин, рассматривая международные различия в ценах установили, что основными причинами этих различий являются, во-первых, неодинаковая относительная обеспеченность факторами производства и, во-вторых, разная внутренняя потребность в тем или иных товарах. Как известно, цена товара определяется ценами на факторы производства (издержками), а последние зависят от соотношения спроса и предложения на национальном рынке каждой страны. Например, цена труда во многих странах Азии и Африки в 10-15 раз ниже чем в Европейских государствах и в США. Поэтому экономически выгодно размещать там трудоемкие производства. Страны, имеющие относительный избыток капитала, в развитии международной специализации заинтересованы в экспорте капиталоемких товаров, тогда как имеющие избыток дешевой рабочей силы - в экспорте трудоемких товаров. Таким образом главная суть теории сравнительных преимуществ сводится к тому, что страна экспортирует товары, в производстве которых наиболее эффективно использованы избыточные факторы производства и импортирует товары с дефицитом факторов производства. Хотя для объяснения всех мирохозяйственных связей и этой теории недостаточно. Вторая половина ХХ века дала пример резкого расширения внешних связей между развитыми государствами, что привело к развитию интернациональных процессов между ними.  

22. Теория факторов произ-ва и парадокс Леонтьева. Разработана швед. эк-тами Эли Хекшером и Бертилем Олином 1933г. Используя концепцию факторов произ-ва, созданную Ж.Б. Сэем, и дополненную др. эк-тами , теория Хекшера-Олина обращает внимание на различную наделенность стран этими факторами(труд и капитал). Обилие, избыток одних факторов в стране делает их дешевыми по срав. с др. факторами. Произ-во любого товара требует комбинации факторов, товар в приз-ве  кот. исп. более дешевые факторы будет дешевле и внутри страны и на внешнем рынке и тем самым будет обладать преимуществами. Согласно теории Хек.-Олина страна экспортирует те товары, выпуск кот. базируется на избыточных для нее факторах произ-ва, и импортирует те товары, для выпуска кот. она хуже наделена факторами произ-ва. Парадокс Леонтьева. Известный экономист Василий Леонтьев, исследуя структуру экспорта и импорта США в 1947 г., обнаружил, что вопреки теории Хекшера —Олина в экспорте США преобладали относительно более трудоёмкие товары, а в импорте — капиталоёмкие. Этот результат стал известен как парадокс Леонтьева. Дальнейшие исследования показали, что противоречие, обнаруженное В. Леонтьевым, может быть устранено, если при анализе структуры торговли учитывать более двух факторов производства. Какое объяснение дал своему парадоксу В. Леонтьев? Он выдвинул гипотезу, что в любой комбинации с данным количеством капитала один человеко-год американского труда эквивалентен трём человеко-годам иностранного труда. А это означает, что США и в самом деле трудоизбыточная страна, так что никакого парадокса нет. В. Леонтьев также предположил, что большая производительность американского труда связана с более высокой квалификацией американских рабочих. Он провёл статистическую проверку, которая показала, что США экспортируют товары, требующие более квалифицированного труда, чем труд на производство ''конкурирующего импорта''. Для этого В. Леонтьев разбил все виды труда на пять уровней квалификации и вычислил, сколько человеко-лет труда каждой квалификационной группы нужно для производства 1млн долл. Американского экспорта и ''конкурирующего импорта''. Оказалось, что экспортные товары потребовали значительно более квалифицированного руда, чем импортные1. Это исследование, выполненное В. Леонтьевым в 1956г., послужило основой для возникновения модели, учитывающей квалификацию рабочей силы (или преимущественной значимости квалифицированного труда). Суть её заключается в следующем. В производстве участвуют не два фактора, а три: квалифицированный труд, неквалифицированный труд и капитал. Относительное изобилие профессионального персонала и высококвалифицированной рабочей силы ведёт к экспорту товаров, требующих большого количества квалифицированного труда. Изобилие неквалифицированной рабочей силы способствует экспорту товаров, для производства которых достаточна невысокая квалификация.
20.23.25. Межд. торговля и ее основные черты, совр. тенденции в развитии МТ, основные виды МТ. МТ – выраженная в ден. единицах общая оплачиваемая ст-ть всех товаров и услуг, введение и вывоз м/у всеми гос-вами и территориями мира под контролем там. органов. По существу = внешней торговле. Классификация МТ: по признакам: 1) по направлению: экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт. 2) по степени готовности товара: гот.продукция, разроздненное оборудование, компактное оборудование. По форме: барторные операции, встречные закупки, компенсацион. сделки, давальческая схема, промыш. сотрудничество. По видам: Машино-тех. продукция, сырьевые товары, научно-тех. продукция, тов. знаки, продов. товары, потребит. товары. По видам услуг: консалтиноговые, инженеринговые, туристические, транспортные, связь. По методам торговли: прямой и косвенный (брокерские операции межд. торг. биржи, торги, фин. лизинг.). Основной чертой МТ явл. рост торговли услугами. В торговле наблюд. рост экспорта, гот. изделий из развитых стран, т.е. идет изменение структуры произ-ва и потребления с возрастающей ролью услуг.
24.26. Понятие протекционизма и хар-ка торговых барьеров. Причины существования протекционизма и его последствия. Протекционизм – политика гос-ва, заключается в развитии нац. эк-ки и ее защиты от ин. конкуренции с помощью ряда мер. Там. пошлины – наиболее традиц. и активно применяемые меры гос. регулирования экспортно-импортных операций. Там.пошлины имеют различные формы: экспортные, импортные, транзитные(в РФ отменены). Именно импортные пошлины – главное ср-во нац. протекционизма, они могут составить до 50% поступлений в бюджет. В развитых странах – источник повышения фин.поступлений. Виды там. пошлин: специфические(пошлина в виде фикс. суммы с единицы измерения, применяются для сырьевых товаров), адвалорные(устанавливаются в виде % от декларируемой продавцом ст-ти товара, применяются для продукции машиностроит(наукоемких) товаров), смешанные (применяются там. органами самостоятельно). Кроме там. пошлин существуют налоги (зависят от того к какой группе относится тов.): там. сборы за оформление, сборы за выдачу лицензии, сборы за хранение товара. Там. пошлина – вид косвенного налога, кот. облагается внешнеторговый оборот товара в силу перемещения товаров через там. границу. Там. ставки устанавливаются законом. Тарифная льгота предоставляется на условии взаимности товаров, пересекающих границу. Порядок предоставления т. льгот определяется правит-вом РФ. Классификация там. пошлин по способу введения: автономные(устанавливаются гос-вом самостоятельно без каких либо торговых обязательств перед другими странами), конфекционные(вводятся на основе опр. соглашений), сезонные, налоги и акцизы. Экспортная пошлина вводится на сырьевые товары для защиты вывоза или создания конкурентоспособности товара на мир. рынке. Определение там. ст-ти – основа для исчисления там. пошлины, акцизов, там. сборов. 6 методов для исчисления там. ст-ти в РФ: по цене сделки на ввозим. тов.; по цене сделки с идентичным тов.; по цене сделки с однород. тов.; на основе вычитания ст-ти; на основе сложения ст-ти; резервный. Виды там. режимов: выпуск для свободного обращения; реимпорт; транзит; там. склад; магазин беспошл. торговли; переработка на там. территории; переработка под там. контролем; временный ввоз и вывоз; свободная там. зона; свободный склад; переработка вне там. тер-ии; экспорт; реэкспорт; уничтожение; отказ в пользу гос-ва. Цели протекционизпа: рационализация структуры экспорта-импорта; поддержание рационального соотношения вал. фондов и расходов; создание условий для прогрессирования изменений в сфере произ-ва и потребления тов.; защита эк-ки страны от неблагопр. воздействия ин. конкуренции; обеспечение условий для эффект. интеграции страны в мир. эк-ке; обеспечение наиболее эф. регулирования товар. объекта на тер. страны. Нетарифные методы(барьеры): лицензия; квота – ограничение в стоимостном или физ. выражении ввозимых товаров на опр. период; импортные налоги и депозиты.
27. Рынок ин. валют. В зависимости от режима исп. валюта подразделяется на: свободно-конвертируемую (валюты стран в законодат. кот. отсутствуют вал. ограничения. Эти валюты обмениваются на любые другие без вмешательства гос-ва), частично-конвертируемые(валюты стран, в кот. сохраняются вал. ограничения, особенно для резидентов в отношении опр. круга операций), неконвертируемые(валюты стран, в кот. действуют вал. ограничения и запреты как для резидентов так и для нерезидентов. Запреты касаются ввоза/вывоза, валютного обмена, покупки, продажи). Конвертируемость явл. инструментом, кот. нейтрализует влияние нац. границ на движение товаров, услуг, капиталов в мир. масштабе. Вал. регулированием предусматривается: на какие ин. валюты можно обменивать нац. валюту; может ли она быть объектом купли-продажи; каким физ. и юр. лицам в неогранич. или огранич. размерах разрешаются те или иные операции, связанные с обменом нац. вал. на ин.вал. Валюты разных стран в неодинаковой мере могут быть использованы в  межд. расчетах, т.к. имеют разный узаконненый режим конвертируемости. Межд. платежный оборот обслуживается довольно узким кругом свободноконвертируемых валют. Режимы установления вал. курсов: на основе залоговых паритетов(на основе содержания золота в ден. ед.); система фиксир. курсов; система плавающих курсов в зависимомти от спроса и предложения. РИН - Рынок, на котором под влиянием спроса и предложения формируется валютный курс. Система устойчивых экономических и организационных отношений по операциям купли-продажи иностранных валют и платежных документов в иностранных валютах. Валютный рынок - собирательное понятие, включающее значительное количество отдельных конкретных рынков, локализованных в определенных регионах, центрах международной торговли и валютно-финансовых связей. На валютном рынке осуществляется широкий круг операций по внешнеторговым расчетам, туризму, миграции капиталов, рабочей силы и т.д., предполагающих использование иностранной валюты покупателями, продавцами, посредническими и банковскими учреждениями и фирмами. Валютный рынок охватывает также операции по страхованию, диверсификации валютных резервов и перемещению валютной ликвидности, различные меры валютного вмешательства. Субъекты валютного рынка - транснациональные банки, посреднические фирмы, другие финансовые институты. Основные функции валютного рынка - обслуживание внешнеэкономических операций, формирование валютного курса, защита от валютных рисков и спекуляций, инструмент проведения государственной денежно-кредитной и экономической политики. Все операции валютного рынка осуществляются в виде записей на корреспондентские счета с помощью различных средств связи и коммуникаций. Подавляющая часть операций на валютном рынке осуществляется в долларах США, марках ФРГ, английских фунтах стерлингов, японских иенах, французских и швейцарских франках, международных платежных средствах - евро и др. Для валютных рынков характерны два вида операций: сделки "спот" и форвардные сделки. В зависимости от объема сделок, вида валютных операций и количества используемых в сделках валют различают мировые, региональные и местные (национальные) валютные рынки. 

28. Валютный курс и факторы его определяющие. Вал. курс – стоимостное соотношение двух валют при их обмене. Цена ден. единицы одной страны, выраженная в ден. еденицах др. страны. Установление вал. курса на вал. биржах или банками наз. котировками валют. Прямая котировка – ед. ин. валюты выраженная в нац. валюте. Обратная котировка – выражает ед. нац. валюты в ин. валюте. Факторы, влияющие на курс: монетный поритет(соотношение весового кол-ва чистого золота и серебра, содержащегося сравнительно м/у собой в ден. единице); валют. ограничения(устан. гос-вом); развитие нац. эк-ки; состояние платежного баланса страны; соотношение спроса и предложения валют на межд. вал. рынках.  
29. Валютные риски как следствие изменения валютных курсов. Вал. риски – вероятность фин. потерь в результате изменения курса валют, кот. Может произойти в период между заключением контракта и фактическим произ-вом расчетов по нему. Виды вал. рисков: операционные (риски, наличие валю убытков по конкретным опероациям в иню валюте); трансляционные-балансовые-расчетные(риски убытков при переоценке активов и пассивов, а также баланса заруб. филиалов в нац валюту; экономические (риски, кот. определяются как вероятность неблагоприятного воздействия вал. колебаний на эк. положение компании.) Операционные риски различаются по хар-ру и по существующим возможн. их предупреждения. До заключения торговой сделки опер. риск близок к ценовому. После подписания контракта сущ. риск для импортера (повышение курса валюты между датой заказа и датой платежа) и риск для экспортера (падение курса с момента получения или подтверждения заказа до получения платежа). Расчетный вал. риск возникает при пересчете отчетов заруб. компаний в валюту страны головной компании. Для краткосрочных займов может быть неудачное время. Эк. риск определяется как вероятность неблагоприятного воздействия изменений обменного курса на положение компании. Изменение курса могут влиять на ст-ст факторов произ-ва и гот. продукции. 

30. Способы защиты от вал. рисков. Для защиты применяется страхование вал. рисков. Форма страхования: хейджирование. Инструменты хейджирования: форвард (в этой сделке опирадются на курсы наличной скупки, при движении цен на наличн. рынке исходят из темпов инфляции. Само понятие сделки форвард применяется при заключении контрактов и определении цены), фьючерные(это контракты на куплю-продажу валюты в последующие периоды времени. Фьючерные сделки – срочные сделки. При этой сделке продавец берется реализовать, а покупатель – приобрести установленное кол-во валюты по фикс. курсу в конкретный срок. Подобный контракт перепродается др. лицу до зафикс. в нем даты исполнения), опцион (договор о передаче прав(покупателя опциона) и обязательств(продавца опциона) приобрести или продать конкретный актив по оговоренной в договоре цене в устан. дату или в теч. зафикс. времени. Продавец опциона должен продать-купить валюту, покупатель этого делать не обязан. Опцион – инструмент страхования вал. риска, защищающий от риска движения обменного курса. Есть опцион на покупку, есть опцион на продажу и есть двойной опцион, по кот. покупатель имеет право купить или продать валюту по базисной цене), своп (разновидн. вал. сделки, сочетающей налич. и срочн. операции. Операция в ин. валюте представляет собой процесс купли-продажи двух валют на условиях немедленной поставки с одновременной контрсделкой на установленный срок с обеими валютами. Это сделка, связанная с двумя разными контрактами по вал. обмену в одно и то же время, имеющая противоположную направленность и разные даты расчета(по первому контракту одна валюта приобретается на вторую с поставкой в условленный срок, по др. контракту та же валюта продается в обмен на вторую с поставкой в др. срок.))

31. Платежный баланс страны. Платежный баланс страны – систематизированный перечень всех операций с ден. ср-вами, кот. опосредуют внешнеэк. связи и отражают сделки страны с другими странами. Составной частью плат. бал. явл. торговый баланс(соотношение м/у суммой товаров, вывезенных какой-либо страной и суммой товаров, ввезенных в страну за опр. период. Торговый баланс хар. торговые связи страны с др. странами и степень развитости рынка. Если экспорт>импорта, то тор. баланс активен, и наоборот.Платежн. баланс состоит из 2-х колонок: поступлений и платежей и неск. блоков: А-тек.операция(тов. услуги); В-отражает прямые инвестиции и прочие капиталы; С-отражает прочие краткоср. капиталы; Д – отражает ошибки, пропуски; Е – отражает компенсирующие статьи; Ф – отражает чрезвычайные источники покрытия сальдо; К – отражает обязательства, образующие вал. резервы ин. офиц. органов. В и С отражают движение капиталов и в сумме образуют баланс движения капиталов. А, С, Д образуют итоговый баланс; А по существу – баланс по товарам, или торговый баланс. В плат. баланс входят трансфертные платежи(ден. выплаты из бюджета населению). Тран. платежи(бывают: частные некоммерч., ререводы из-за границы, гос. субсидии) осуществляются в порядке перераспределения ср-в в пользу более нуждающихся граждан. Тор. бал. с бал. услуг и неком. платежей образует текущий платежный баланс. Расчетный баланс – соотношение фин. требований и обязательств данной страны по отношению к другим странам, независимо от сроков поступления платежей. Если расчетный баланс явл. активным, то страна явл. кредитором, если пассивным – то должником. Баланс межд. задолжности(близок к расчетному) отличается кол-вом статей по отдельным странам. Внешняя зад-ть – сумма фин. обязательств данной страны ин. кредиторам на опр. срок. Виды задолженности: капитальная(при ней срок оплаты еще не наступил); текущая(срок наступил или наступает); краткосрочная(до 1 года); среднесрочная(5-10 лет); долгосрочная(выше 10 лет); частная. Способы урегулирования внешнего долга: списание; превращение кратк. займов в ед. долгоср. без % займ; замена ранее выпущенного займа новым; возможность превращения в цен. бумаги.
32. Валютная система «Золотого стандарта». Система золотого монометаллизма, установлена в Великобритании в конце 18 века, в большинстве др. капиталистических стран в конце 19 в. Для Золотого стандарта характерны свободная чеканка и обращение зол. монет, размен банкнот на золото(в слитках и монетах). В связи с неустойчивостью капит. эк-ки был практически отменен в большинстве стран в годы мир. эк. кризиса в 1929-1933гг и после него. Содержание золота в валютах не менялось до 1914г. –олотой стандарт по сути выступал регулятором мир. рынка. Гос. банки обязаны были обменивать деньги на золото, данный факт содействовал тому, что невозможно было безконтрольно увеличивать масштабы ден. обращения и стимулировать инфляцию. После кризиса 30-х годов окончательно отказались от золотого стандарта, т.е. межд. система распалась на ряд блоков. 
33. Бреттон-Вудская валютная система. Система межгосударственного золотодивизного стандарта (практически золотодолларового), сочетающая автоматический характер международных расчетов с усилением государственного регулирования. Принята на конференции в 1944г. в Бреттон-Вудсе (США). Основные принципы В.с.Б.-В.: сохранение функций мировых денег за золотом при одновременном использовании в качестве международных платежных и резервных валют национальных денежных единиц, прежде всего долларов США, а также английских фунтов стерлингов; обязательность обмена резервных валют на золото иностранным правительственным учреждениям и центральным банкам по официальному курсу (35 долларов США за тройскую унцию - 31; 1г. золота); взаимное приравнивание и обмен валют осуществляется на основе согласованных с МВФ валютных паритетов в золоте и долл. США, которые должны быть стабильными; допустимое отклонение рыночных валютных курсов - не более 1% и др. В 1971-1973гг. произошел отход от принципов В.с.Б.-В. 
34 Современная валютная система. Нац. вал. система – форма организации вал. отношений страны, определяемых нац. законодат. с учетом межд. права. Ее эл-тами явл.: нац. вал. единица; состав офиц. золотых и вал. резервов; валютный паритет и режим вал. курса; условия обратимости валют; наличие или отсутствие вал. ограничений; порядок использования кред. орудий межд. расчетов; формы межд. расчетов страны; статус нац. учреждений, кот. регулируют вал. отношения страны; режим нац. вал. рынка и рынка золота. Мир. вал. система – форма организ. межд. вал. отношений, обусловленная развитием мир. хоз-ва и юр. закрепленная межгосуд. соглашениями. Эл-ты мир. вал. системы: золото и резервы нац. валюты; межд. счетные единицы; состав и структура междунар. ликвидных активов; условия обратимости валют; объем вал. ограничений; формы междунар. расчетов; статус межд. вал.-кред. организаций, регулирующих вал. отношения на нац. уровне; режим межд. вал. и мир. рынков золота. Участниками вал. отношений явл.: гос-ва; межд. организ.; юр. и физ. лица. 
36. Свободно плавающий и фиксированный вал. курсы. Плавающий вал. курс – система, где вал. курс определяется под воздействием спроса и предложения. Размер спроса на ин. валюту определяется потребностями страны в импорте товаров и услуг, расходами туристов, разного рода платежами, кот. обязана производить страна. Размер предложения будет определятся объемами экспорта страны, займами, кот. страна получает. При системе свободных плавающих курсов ЦБ не вмешивается в деят-ть валютного рынка, а равновесный курс установливается под воздействием спроса и предложения. Факторы, влияющие на динамику курса: нац. доход; уровень издержек произ-ва; реальная покупательная способность денег; уровень инфляции в стране; состояние платежного баланса, влияющего на спрос и предложение валюты; уровень процентных ставок в стране; доверие к валюте на мир. рынке. Фиксированный валютный курс – официально установленное соотношение м/у нац. валютами, основанное на определяемых в законодательном порядке вал. паритетах, при строгом ограничении колебаний рыночных курсов валют.
37. Промежуточные вал. режимы. Рубль в нек. странах был условной единцей, т.к он не конвертировался.

38. Разновидности международного бизнеса. РАЗНОВИДНОСТИ МЕЖДУНАРОДНОГО БИЗНЕСА — различные пути проникновения компаний со своими товарами, услугами на международные рынки, такие как экспорт продукции, лицензирование, создание совместных предприятий, прямое капиталовложение и вхождение в структуры многонациональных корпораций. 
39. Понятие конъюнктуры мир. рынка. Конъюнктура – сов-ть факторов и условий, определяющих развитие мир. хоз-ва, эк. положение страны, рынка. Под конъюнктурой понимают составные эл-ты эк. ситуации в каком-либо секторе, отрасли или стране в данный момент. Для оценки конъюнктуры рынка фиксируется уровень цен, запасы, а также проводимый анализ цикличных закономерных циклов эк-ки. Виды конъюнктуры: общехоз.(характеризует состояние всего мир. хоз-ва на опр. период времени); отраслевая(хар. состояние и изменение показателей отдельно-взятых отраслей эк-ки); конъюнктура тов. рынков(изучает тек. изменения и колебания в сфере произ-ва и сбыта отдельных конкретных видов товаров). От конъюнктуры зависит как функционирование рынка  в целом, так и его сужение или расширение в целом, а также изменение уровня цен, спроса, предложения. Любой рынок имеет цикличность(постоянно имеющие место колебания рын. конъюнктуры). Эти колебания могут быть как краткоср. так и долгоср. Рын. цикл(3-5 лет) состоит из: фаза подъема(увеличение занятости, доходов, общей ден. массы и увеличение спроса, однако цены в начале фазы остаются неизменными или растут незначитильно. Это значит, что растущий спрос уравновешивается эластичным по цене предложением. Подобная эластичность предложения обеспечивается ростом загрузки произв. мощностей.), фаза бума(растущий спрос превышает предложение, создается конъюнктура, способствующая росту цен, что увеличивает темп инфляции, произв. мощности полностью загружены(они требуют дополнит. кап. вложений), в результате спрос на ср-ва произ-ва начинает снижаться и падает предложение – начинается фаза спада); фаза спада(снижается выпуск ср-в произ-ва, останавливаются предприятия, растет безработица. Сокращаются доходы нас. и сокр. потребит. спрос. Снижается ЗП, замедленный рост цен), фаза депрессии(низкий уровень эк. активности, очень высокая безработица, низкий уровень потреб. спроса и инвестиц. деят-ти, низкая загрузка произв. мощностей, большой объем невостребованных ликвидных активов. Через нек. время эти активы приводят к росту спроса и происодит переход к фазе подъема).
40. 41. Основные направления исследования конъюнктуры мир. рынка. Порядок подготовки и обзора конъюнктуры мир. рынка. Показатели, по кот. изучается и анализируется конъюнктура делятся на неск. групп: 1)данные о пром. произ-ве; 2)показатели внутреннего товарооборота; 3)показатели внешней торговли; 4)положение в кредитно-ден. сфере; 5)состояние гос. бюджета; 6)цены; 7)показатели активной деят-ти. 1): ВВП, индеек физ. объема пром. продукции(основной показатель динамики выпуска продукции), использование произв. мощностей(только в США), индекс цен производителей(хар. динамику цен на товары произв. назначения без учета налогов, транспортных издержек, используется и в России, наз. индексом Ласпейреса); расходы на кап. строительство(только в США); заказы на товары длит. пользования и прочие товары(хар. покупат. способность населения, в РФ не рассчитывается); уровень безработицы(использует данные о занятости населения и уровне ЗП). 2): розничный товарооборот(дает возможность оценить изменения платежеспособного спроса населения); структура личных ден. расходов и доходов(публикуется в статист. сборниках); стр-во и продажа жилья(только в США); товарные запасы и объем продаж пром-ти(в РФ не исп.); потребит. кредит(данные об объеме кред., выданных нас.). 3): объем экспорта товаров; объем импорта товаров; состояние торгового баланса. 4): учетный %(цена банковского капитала); эмиссия цен. бумаг(размер эмиссии увелич. в период подъема, макс. значение а фазе кризиса); индекс акций и облигаций; валютный курс(повышение или понижение его оказывает влияние на платежный и торг. баланс страны). 5): профицит; дефицит. 6): индекс потреб. цен; индекс-дефлятор ВВП(по ф-ле Пааше). 7): портфель заказов(объем и число заключенных контрактов на покупку или продажу, а также хар-ка совершенных сделок. В целом, показатели этой группы используют для анализа рыночной эк-ки и входят в прогнозную модель). Новый показ.: индекс страновой конкурентоспособности – синтетический показатель, кот. объединяет конкурентоспособность товара, отраслевую конкурентоспособность товаропроизводителя и хар. положение страны на мир. рынке. Для опред. рейтинга конкур. исп. многофакторные векторные модели, в кот. учитывается 381 показатель, сгруппированы в 8 агригированных факторов: внутр. эк. потенциал; внешнеэк. связи; гос. регулир.; кредитно-фин. система; инфраструктура; система управления; научно-тех. потенциал; трудовые ресурсы. В разработанной методике 70% показателей явл. объективными статист. данными, остальные 30% добавляются субъективными факторами(аналит. оценки экспертов).
42. Природно-ресурсный потенциал мир. хоз-ва. Прир. ресурсы – объекты и силы природы, кот. на данном этапе развития производит. сил используются или могут быть использованы в целях хоз. деят-ти. Ресурсы делятся на: реальные, потенциальные, исчерпаемые, неисчерпаемые, ресурсы мат. произ-ва, ресурсы непроизв. сферы. Для анализа стр-ры мир. хоз-ва имеет значение хар-ка ресурсов по природно-функциональному критерию, здесь выделяют: мин. ресурсы, зем. ресурсы, водные ресурсы, биологические, агроклиматические. В структуре мин. ресурсов выделяют: топливно-энергетические(70%), метало-рудные(16%), неметаллические(14%). Роль прир. ресурсов: риродные ресурсы составляют материальную основу произ-ва, разделения труда и торговли.

43. Размещение природно-ресурсного потенциала в мире. Геолог. запасы мин. топлива превышают 12,5 трлн. т, этого должно хватить на 1000 лет. Уголь: Мировых разведанных запасов угля должно хватить на 400 лет. Крупнейшие месторождения угля: США(445 млрд т), Китай(272), Россия(200), ЮАР(130), Германия(100), Австралия(90), Великобритания(50), Канада(50), Индия(29), Польша(25). В целом мир. запасы угля обильны. Нефть: Разведанных запасов хватит на 45 лет. Разведанные запасы: Сауд. Аравия(25,4%), Ирак(11), ОАЭ(9,4), Кувейт(9,3), Иран(9,1), Венесуэла(6,8), Россия(4,8), Китай(2,4), США(2,4). За вторую половину гигантс. месторождения обнаружены: в странах Перс. залива, Сев. Африки, Зап. Сибири, на Аляске, в Северном и Каспийском морях, Северном Ледовитом Океане. Природный газ: Обеспеченность природным газом составляет 71 год. Крупнейшие разведанные запасы сосредоточены в: России(39,2%), Зап. Азии(32%), Сев. Африке(6,9), Лат. Америке(5,1), Сев. Америке(4,9), Зап. Европе(3,8). Гидроэнергетика: степень освоения особенно велика в Зап. и Центр. Европе(70%), в Сев. Америке(38%) и России(20%). Метал. руды: жел. руда(ресурсообеспеченность 250 лет, крупн. месторожд.: Бразилия, Австралия, Канада, Россия, Китай, США, Индии, Швеции), бокситы(их хватит на 250 лет, кр. месторождения: Австралия, Гвинее, Бразилии, Венесуэле, Ямайке), медные руды(55 лет, Индия, Зимбабве, Замбия, Конго, США, Россия, Канада). Земельн. ресурсы: 134млн кв.км(за вычетом ледяных пустынь Арктики и Антарктики). Водные ресурсы: 2,5% пресной воды, 96,5% соленой воды и 1% соленой подземной воды. Уровень использования водных ресурсов: в Египте(97,1%), Израиль(84,4), Украина(40), Италия(33,7), Германия(27,1), Польша(21,9), США(18,9), Турция(17,3), Россия(2,7). Лесные ресурсы: 40,1 млн кв. км. Запасы древесины: Россия, Сев. Америка, Сев. Европа, Юж. Америка.
44. Природно-ресурсные потенциал России. Россия с нас. в 2,5% мирового, мин.-сырьевой базой в 25% мир. ресурсов потребляет до 4% ресурсов. Общие запасы разведанных полезных ископаемых в 1998г. оценивались в 28.3трлн.долл. В то же время при нынешнем уровне развития техники и технологии рентабельными явл. только запасы, оцениваемые в 1,5 трлн.долл. Россия остаетс крупнейшим(после США) производителем топливно-сырьевых ресурсов(11,6% мир. добычи нефти; 30% газа; 12% угля; 10,2% жел. руды; 10-15% цветных и редких металлов; 26,3% алмазов). Во всех странах с развитой добывающей пром-тью, включая Россию, происходит истощение наиболее крупных эк. эффективных месторождений. В соврем. условиях проблему обеспечения сырьем следует решать не на основе ускоренного увеличения объемов геолог.разведочн. работ, а исходя из материало- и энергоснабжения. Абсолютному увеличению произ-ва и потребления топлива и сырья противостоит тенденция к снижению материало- и энергоемкости гот. продукции, что приводит к относит. уменьшению расхода сырья и энегии на единицу ВВП и пром. произ-ва. Только за 1975-1990г. энергоемкость ВВП развитых стран снизилась на 1/3. Эффективно вторично использовать сырье.
45. Трудовые ресурсы мир. хоз-ва. Труд. ресурсы – часть населения, обладающая физ. развитием, умствен. способностями и знаниями, необходимыми для осуществления полезной деят-ти в обществ. произ-ве. К трудовым ресурсам относят: нас. в трудосп. возрасте, работающие пенсионеры, работающие подростки моложе трудоспособного возраста. Эк. активное нас.: занятые и безработные, ищущие работу. Безработные: лица от 15 лет, кот. не имеют работы, занимались ее поисками и готовы были приступить к ней. Уровень без.: число безработных/число эк. активного нас. Вследствии существенных различий в темпах прироста нас. в последнее время увеличилась диспропорция в распределении нас. м/у группами стран. Это ведет к концентрации трудовых ресурсов мира в развивающихся странах. Демогр. омоложение нас.(развив.страны) и демогр. старение(развитые страны и гос-ва с переходной эк-кой) алечет за собой негативные последствия для динамики трудовых ресурсов. Мир. рынок труда складывается из экспорта и импорта раб. силы.
46. Трудовые ресурсы России. В состав трудовых ресурсов РФ входят: лица в трудоспособно возрасте(ж:15-54;м:15-59) и работающие лица пенсионного возраста, но нетрудоспособное население не входит в состав трудовых ресурсов. Из-за демогр. старения насел. РФ 80-90-х происходит сокращение доли насел. моложе трудоспособного и трудосп. возраста и увеличение доли пенсионного возраста. Немалую роль играет миграция русского и русскоязычного нас. из стран – членов СНГ и Балтии, значит. часть кот. приходится на трудоспособные возрастные группы. Уровень образования трудосп. нас. РФ остается высоким: в 25-50 лет более 50% имели высшее, незаконченное высшее с среднее специальное образование. В связи с изменениями в отраслевой стр-ре эк-ки РФ в 90-х иели место сдвиги в распределении занятого нас.: снизилась доля занятого нас. в промыш., строит-ве, науке; увеличилась доля занятого нас. в торговле, обществ. питании, кредитовании, финансах и страховании и др. сферах отрасли услуг.
47. Научные ресурсы мира. Научные ресурсы определяют возможности той или иной страны осуществлять у себя научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы(НИОКР). Факторы, влияющие на научно-тех. потенциал страны: 1)количественные факторы: наличие в стране подготовленных научных исследователей, а также материально-тех. обеспечения НИОКР; 2)качественные факторы: система организ. НИОКР, приоритеты научных разработок, а также уровень развития отрасли научного обслуживания. Показатели научных ресурсов: доля расходов на НИОКР в ВВП; расходы на НИОКР на душу населения; доля бюджетных ассигнований на НИОКР в общих расходах гос. бюджета; численность специалистов, занятых в науке и научн. обслуживании; качество междунар. премий; индекс цитирования; доля наукоемкой продукции в ВВП и пром. продукции; доля данной страны на мир. рынке высоких технологий. Центры научных ресурсов: США(1/2 выделяемых фин. ресурсов на НИОКР), Зап. Европа, Япония, Россия. Швеция, Швейцария, Нидерланды – лидеры лишь по отдельным направлениям. Южная Корея и Индия прорываются на отдельные направления в число лидеров.
48. Предпринимательские ресурсы мира. Предприн. ресурс – способность к эффективной организ. взаимодействия остальных эк. ресурсов – труда, земли, капитала, знаний – для осуществления хоз. деят-ти. Этот ресурс реализуется в сфере менеджмента, в его состав входят его носители – предприниматели, его инфраструктура – рыночные институты, его этика и культура. Предприниматель – лицо, занимающееся организ. эк. процессов на микроуровне. Рыночная инфраструктура – такие институты и нормы рын. эк-ки, как биржи и банки, страховые и аудиторские компании, консультационные и юр. фирмы, суды, гос. эк. органы, хоз. законодательство. Этика и культура – сам предпринимательский дух общества. Мировой опыт показал, что предприним. способности наиболее эффективно реализуются в Европе, Сев. Америке, гос-вах Восточной и Юго-восточной Азии, если сильная степень либерализации хоз. деят-ти сочетается с высокой эффективностью гос. институтов, а также активной гос. поддержкой мелкого и среднего предпринимательства и политикой поощрения конкуренции на внутреннем рынке.
49. Место России в мировом хозяйстве. Положение РФ в мир. эк-ке противоречиво. С одной стороны страна обладает значительными природными(особенно минер. сырье и топливо), трудовыми ресурсами, крупными произв. и научно-технич. потенциалами, высоким образовательным уровнем населения. С другой стороны спад 90-х ослабил позиции РФ в мир. хоз-ве: доля страны в совокупн. ВВП мира снизилась с 3,6% в 1990г до 1,7% в 1997г., а в мир. промышлен. продукции с 4,6 до 1,8%. Россия занимает промежуточное положение между развитыми и развивающимися странами. С переходом  в 90-х к рыночной эк-ке начинается интеграция России в мир. хоз-во. Показателями участия России в мир. эк-ке явл.: экспортная квота(объем экспорта/произв-во) в ВВП(значительный рост в 90-х, обусловлен превращением прежних поставок м/у республиками бывшего СССР во внешнеторговые сделки и увеличением экспортных поставок вследствие сокращения внутреннего спроса, облегчение выхода на внеш. рынок); доля импорта в потреблении инвестиционных и потребительских товаров(рост в 90-х вызван либерализацией внешнеэк. деят-ти, сокращением инвестиций и неконкурентоспособн. продукции многих отраслей российской пром-ти); удельный вес ин. инвестиций в общем объеме инвестиций в рос. эк-ку.
50. Внешняя торговля России. Система регулирования внешнеторговых операций в России начала формироваться в конце 1991 г. - начале 1992 г. При этом применяются методы нетарифного регулирования - квотирование и лицензирование экспортных поставок, а также регистрационный режим в отношении экспортеров стратегически важных сырьевых товаров (СВСТ). Под лицензионным контролем находилась подавляющая часть экспорта России (в 1992 - 1993 г.г. - около 75 - 80 %), причем по его основному объему лицензии выдавались в пределах установленных государством квот. С 1992 г. стал действовать экспортный таможенный тариф. В первые два года его действия вывозные пошлины охватывали около 3/4 российского экспорта. Обложению пошлинами подлежал экспорт топливно-сырьевых товаров, продовольствия, промышленных полуфабрикатов, а также некоторых видов готовой промышленной продукции. Важнейшие сдвиги в области государственного регулирования внешнеторговой деятельности произошли в 1995 г.: либерализация нефтяного экспорта, отмена института спецэкспортеров СВСТ, ограничение области применения мер нетарифного регулирования, введение новых ставок ввозных таможенных пошлин, снижение или отмена вывозных таможенных пошлин по основным товарным группам. Вывозные таможенные пошлины отменены с 1 апреля 1996 г. практически по всем товарам, а по нефти и газовому конденсату - с 1 июля 1996г. Одним из основных итогов либерализации внешней торговли является превращение таможенного тарифа в основной инструмент регулирования импорта.

